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EDITORIAL

RETOS 'Y OPORTUNIDADES

Son los tiempos dificiles los que imponen retos a las personas y a las empresas.
Nunca pudimos imaginar que un afio después, la pandemia seguiria afectando la
vida como la conociamos vy, sin duda, la economia local y mundial. Tanto nuestra
querida Cdmara de Comercio Peruano China como nuestro aliado estratégico
Graffiti seguimos apostando por nuestra revista institucional Capechi Trade, porque
hoy mas que nunca necesitamos comunicar. A falta de reuniones presenciales de
trabajo, sociales o de networking, tenemos una necesidad mayor de informar, de
compartir, de sentirnos parte de la abundante agenda que implica el seguimiento y
desarrollo de las relaciones comerciales y econdmicas entre el Perd y China.

Para algunos puede resultar increible que, en plena pandemia vy la crisis generada
por ella, una importante empresa china haya cerrado la adquisicién de una gran
empresa peruana del sector eléctrico o que un sdlido banco chino anuncie el inicio
de sus operaciones en el Peru. A pesar de todo, el mundo sigue adelante v, si bien
los proyectos pueden ser més desafiantes y complicados, hay que hacer lo posible
por sacarlos adelante. Ese es el espiritu que queremos transmitir en esta edicién
especial de nuestra revista dedicada, como tema principal, a la mineria. Somos

un pais minero, siempre lo hemos sido, China sigue siendo un avido comprador

de nuestros minerales vy, por ello, es el motor de desarrollo que, entre otros, nos
tiene que conducir a una recuperacién que esperemos llegue pronto. Agradecemos
especialmente al ministro de Energia y Minas Jaime Galvez por su participaciéon; su
tiempo vy disposicién son muy valorados en estas épocas complicadas.

Ademas de analizar el sector minero y sus proyecciones, este nimero aborda
noticias tan importantes para el mundo del comercio, las inversiones y los negocios
como la entrada en vigencia del primer Cédigo Civil chino, un hito legislativo que
no puede pasar desapercibido, o los esfuerzos que viene realizando China para
desarrollar mecanismos de prevencién y solucién de controversias comerciales y
de inversién que permitan un desarrollo en armonia. En medio de esta pandemia,
también hemos celebrado 10 afos del Tratado de Libre Comercio con China,
instrumento fundamental para el desarrollo de nuestro comercio bilateral, que se
encuentra en pleno proceso de evaluacién y actualizacién.

Encontrardn mucho mas porque, reitero, tenemos mucho por contarles, comunicar
y compartir. Debemos cuidar nuestra salud al maximo, pero también ser conscientes
de los retos vy, por qué no, oportunidades que se presentan en tiempos de crisis.
Esperemos que, en poco tiempo, cuando las medidas sanitarias lo permitan,
podamos encontrarnos presencialmente en algun evento organizado por Capechi,
darnos la mano y disfrutar de la presentacién que hagan nuestros expositores
invitados. Mientras tanto, los invito a disfrutar de este nimero especial, hecho con
mucho carifio y dedicacién.

JOSE TAM PEREZ
PRESIDENTE DE LA CAMARA DE COMERCIO PERUANO CHINA
(Capechi)
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BREVES

CHINA, ;SIN POBRES?

En solo 30 afios, China sacé de la pobreza a 800 millones

de sus habitantes, una proeza que es elogiada por Jorge

Marchini, vicepresidente de la Fundacion para la Integracion
Latinoamericana (FILA), quien dijo que este logro requirid «accion
estatal, decisiones politicas y técnicas para poder llevar adelante este
objetivo en un periodo de tiempo tan corto». Marchini agregd que
«lo que la experiencia china traslada a otros paises es la necesidad de
ser “sistematicos” con los objetivos de alivio de la pobreza extremas.
China invirtid cerca de 1.6 billones de yuanes (246 millones de
dolares) de fondos fiscales en el alivio de la pobreza en los dltimos

8 afios y desarrolld una estrategia de crecimiento econémico y de
apertura con otros paises, que hoy la coloca en el sequndo lugar
entre las economias del mundo.

FOTO: SHUTTERSTOCK

VACUNADOS A 2022

Una carrera acelerada viene desarrollando el Gobierno de China
para vacunar al 70 u 80% de su poblacion —entre 900 y 1,000
millones de habitantes— a mas tardar a mediados del proximo afio;
asi lo informo Gao Fu, director del Centro Chino para el Control

y la Prevencion de Enfermedades. Gao detallé que Sinopharm
tiene planeado aumentar su capacidad de produccion a mas de
1,000 millones de dosis de vacunas este afio, mientras que Sinovac
fabricaria 2,000 millones de dosis cada afio. Asequrd que «China
esta trabajando con mas de 10 paises en la investigacion y el
desarrollo de vacunas y que el pais podra disponer de muchas mas
opciones de estos medicamentos en el futuro».

CRECIMIENTO Y TECNOLOGIA

Mejorar las condiciones internas y el bienestar de las
personas son, entre otros, los objetivos prioritarios del 14 Plan
Quinquenal (2021-2025) acordados por la sesion anual de la
Asamblea Popular Nacional de China. Otro de los acuerdos
fue mantener el crecimiento del producto interno bruto (PIB)
a una tasa promedio anual de 6% en los proximos 5 afios, lo
cual es significativo para numerosas economias del mundo
que tienen a China entre sus principales socios comerciales.
La Asamblea decidio también apoyar el desarrollo tecnoldgico
con mas inversion en este campo e impulsar varios parques
cientificos en Pekin, Shanghai, Shenzhen y Hefei, designados
como centros nacionales de ciencia e incubadoras de
empresas tecnoldgicas.

CAPECHI TRADE
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ENTREVISTA

MINERIA:
UN ALIADO DELPAIS

China figura como el segundo mayor inversor en cartera de proyectos
del sector, reflejada en 7 proyectos con inversion conjunta de 10,425
millones de ddlares, afirma titular del MEM.

Luego de las celebraciones de Semana
Santa y antes de los comicios generales, el
ministro de Energia y Minas Jaime Galvez
Delgado hizo un aparte en los trajines
propios de su gestion para examinar la
situacion y perspectivas de la actividad
minera en el pais en las complejas
circunstancias que imponen la situacion
sanitaria yy economica.

Entrevista SERGIO CARRASCO

eglin una reciente
encuesta de Datum, 76%
de peruanos esta a favor
de que el nuevo Gobierno
apoye la minerfa. La oferta
electoral de gran parte

de candidatos parece no
compartir esa opinion.
¢COmo superar este
aparente desencuentro?

No puedo pronunciarme
respecto a planteamientos y propuestas de
los candidatos, pero si puedo sefialar de forma
categorica que la minerfa es una actividad

estratégica que ha mostrado una progresiva

y sélida recuperacion que sera crucial para
dinamizar la economia, mientras se continGa
en la lucha contra la pandemia. En 2020, a
pesar de la cuarentena, se ejecutaron 4,334
millones de ddlares de inversidon mineray este
afno se espera recuperar el crecimiento con un
total de 5,200 millones de ddlares. El sector
minero-metalico del afio pasado represento
el 8.8% del PIB nacional. El empleo directo en
minerfa ha alcanzado un nivel similar al que
tuvo en el primer trimestre de 2020, antes

de la llegada de la pandemia, con un total de
201,404 trabajadores a enero pasado. Las
regiones recibieron 3,899 millones de soles en
2020 correspondientes a las transferencias
de canon y regalias mineras que se destinaron
ala lucha contra el COVID-19 y a proyectos
de desarrollo. No puedo dejar de mencionar
los importantes donativos realizados por
empresas minero-energéticas entre los que
destaca la entrega de un suministro de 20
toneladas diarias de oxigeno y 30 plantas
generadoras de este producto. La conclusion
es que la minerfa es un aliado del pais, un
generador de recursos y de oportunidades y se
hace presente en los momentos mas dificiles.
El PerG se encuentra en una de las peores
crisis sanitarias y econdmicas de su historia;
para salir de ella es indispensable apoyarnos en
todos los sectores productivos y, mas alla de
posturas politicas e ideologicas, es indiscutible
el papel de la minerfa para lograr ese objetivo.

capechi trade 04/2021
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Jaime Galvez Delgado, titular del Ministerio de Energia y Minas.

Un estudio del IPE estima en 57 mil
millones de délares en inversiones y en
2.3 millones de nuevos empleos directos
e indirectos generados si se ejecutan

los mas de 40 proyectos mineros
(nuevas inversiones y ampliaciones de
las actuales) en cartera. ;Cuales son

las proyecciones del Minem sobre los
beneficios que traera la ejecucion de
esos proyectos en los proximos afios?

La actual Cartera de Proyectos de Construccion
de Mina consta de 46 proyectos que engloban
una inversion de 56,158 millones de ddlares
para los proximos anos. Solo en 2021, se espera
el inicio de la construccion de 7 proyectos

del listado, que representan una inversion
comprometida de 3,577 millones de dblares

y que generaran mas de 6,000 empleos
directos en esa etapa. Hasta 2025, se tiene
previsto el inicio de la ejecucion de un total de
13 proyectos de la cartera por una inversion
de 11,753 millones de ddlares, que se traducira
en miles de empleos y en un impulso a la
economia de las regiones. Asimismo, para
2025 se espera que la produccion cuprifera
nacional supere las 3.1 millones de toneladas
métricas finas anuales y que la de oro alcance
los 158.5 millones de gramos finos. Esto
contribuirfa a un aumento del PIB nacional en
la balanza comercial y en el ingreso de divisas,
asi como a un incremento de las transferencias
econdmicas a los gobiernos subnacionales.

(9]
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¢Qué se requerira de parte de las
nuevas autoridades que se elijan en
abril proximo para que esos proyectos
efectivamente se ejecuten?

Lo primordial es consolidar un clima de paz
social que asegure la operatividad de las minas
existentes y la eficiente ejecucion de nuevos
proyectos de exploracion y de construccion.
Esa, precisamente, es una de las tareas
prioritarias de la gestion, la cual nos demanda
un trabajo sostenido y permanente con un
enfoque preventivo para atender con diligencia
los conflictos sociales. En paralelo, se debe
mantener la confianza al inversionista siendo la
estabilidad juridica, el respeto de los contratos
y el acompafiamiento de los proyectos
aspectos cruciales para lograrlo. En el corto
tiempo que resta al Gobierno de transicion,
culminaremos importantes propuestas
orientadas a lograr un mayor desarrollo de la
minerfa moderna y sostenible en el pais, como
la Politica Nacional para la Pequefia Mineria y la
Mineria Artesanal, la consolidacion del Centro
de Convergencia y Buenas Practicas Minero-
Energéticas (Rimay) y de los Comités de
Gestion Minero-Energético, el fortalecimiento
de la Oficina General de Gestion Social, entre
otros.

¢Cuan significativamente —en términos
cuantitativos y cualitativos— se
incrementara la presencia e inversion
china en el sector con la ejecucion de
los correspondientes a ese pais entre
esos 40 proyectos en cartera?

La inversion china en el Pert ha sidoy es
fundamental, no en vano es nuestro principal
socio comercial y el mayor demandante del
cobre nacional, sin considerar las importantes
unidades mineras operadas por empresas
con capitales chinos como LLas Bambas,
Shougang y Toromocho, que generan trabajos
y recursos para el pais. En la Cartera de
Proyectos de Construccion de Mina, la cual
estd compuesta por 46 proyectos, China
figura como el segundo mayor inversor con
una participacion del 18.6% reflejada en 7
proyectos por una inversion conjunta de
US$ 10,425 millones. Estoy seguro de que

la inversion chinay las buenas relaciones
peruano-chinas continuaran mejorando en
los proximos afios. €T«

TRADE



MINERIA

Estudio del IPE pone en blanco y negro beneficios de la ejecucion de proyectos mineros
en cartera, que mcluyen"smado menos dos inversiones chinas en el sector, ademas del
impacto positivo de las operafi&gs en marcha en la caja fiscal y el empleo.

N




La mineria representa
el 10% del PIB nacional
y explica el 16% de la
inversion privada, y
por cada mil soles de
aportaciones mineras
se generan 240 de
ingresos fiscales,
sefiala el estudio.




W MINERIA

Escribe SERGIO CARRASCO

nversiones por 57,000
millones de délares y 2.3
millones de nuevos empleos
directos e indirectos
generados para el pals si
se ejecutan los mas de
40 proyectos mineros en
cartera son algunas de las
cifras auspiciosas que arroja
el recientemente publicado
estudio del Instituto Peruano de Economia
(IPE) Contribucién de la mineria a la economia
nacional, informe encargado por la Sociedad
Nacional de Mineria, Petrdleo y Energia.

Este se presentd como parte de las actividades
«Camino al 14 Simposium del Oro, Plata y
Cobre», el ya tradicional evento internacional
minero que se celebra cada 2 anos y cuya
realizacién esta programada para el préximo
aflo en Lima.

Entre los proyectos mineros en cartera que
toma como base para sus proyecciones el
estudio, se encuentran dos de las numerosas
inversiones chinas en el sector: Pampa del
Pongo (Jinzhao Mining) v la ampliacién de Las

Bambas (MMGQ). El primero es un proyecto de
extraccién de hierro a tajo abierto, ubicado en
la costa sur del Perd, en los distritos de Bella
Unién y Lomas (Caraveli, Arequipa) y en el
distrito de Marcona (Nasca, Ica). El segundo
comprende la optimizacién, ampliacién y mejora
de los componentes de la operacidon minera de
Las Bambas (Apurimac).

El estudio del IPE analizd dos grupos de
proyectos mineros en cartera, uno conformado
por 15 proyectos que estarfan operativos

hacia el afio 2025, y el otro integrado por 27
operaciones mineras que entrarian en actividad
hacia el afio 2030.

GENERACION DE EMPLEO

De otro lado, segun indicé Diego Macera,
gerente del IPE, los 2.3 millones de nuevos
puestos de trabajo formales —directos e
indirectos— que el estudio estima que puede
generar la ejecucion de las mas de 4 decenas
de proyectos mineros en cartera es semejante
al nimero de empleos perdidos en 2020 como
consecuencia de la pandemia del COVID-19.

«La minerfa es una fuente importante de
generacion de empleo en el Perd, no solo
por la calidad de puestos de trabajo que crea
directamente, sino sobre todo, por el empleo

Obligaciones de la mineria informal con el Estado
Impuestos y aportes alcanzan el 47% de sus utilidades

Al igual que el resto de las empresas que operan formalmente en el pais, la mineria esta
gravada con el impuesto a la renta. Este impuesto lo pagan las empresas mineras sobre

sus utilidades, cuando las hay. En proyectos de larga maduracién como son los propios del
sector, las utilidades recién llegan cumplidas las etapas de exploracion y construccion, en

las que las empresas solamente invierten sin obtener retorno. Cuando se empieza a producir
y comercializar el mineral, primero se recupera lo invertido. Es recién a partir de entonces
cuando la empresa obtiene utilidades y se paga el impuesto a la renta.

Pero, a diferencia de otras actividades econémicas en el pais, la mineria estd gravada con
regalias —una compensacion por extraer el mineral que se paga desde que se inician las
operaciones— v el impuesto especial a la mineria o gravamen a la mineria. Conforme a

ley, las empresas mineras deben destinar el 8% de sus utilidades para repartirlas entre sus
colaboradores. Ademas, estan obligadas a abonar el impuesto a los dividendos que se paga a
los inversionistas. Asi, por cada 100 soles de utilidad, la mineria formal aporta el 47%.

Ver https://www.youtube.com/watch?v=UuesBWedKD4&t=6s

CAPECHI
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Los mas de 40 proyectos en cartera generarian en los primeros 10 afios de operacion ingresos fiscales por 109,000 millones de soles.

Diego Macera, gerente del IPE, sefiala que hoy por cada
empleo directo creado en la mineria se generan ocho
empleos adicionales.

CAPECHI

que promueve a través de los encadenamientos
con otras actividades econdmicas», sostuvo
Macera. Al respecto, indicd que, en la actualidad,
por cada empleo directo creado en la actividad
minera, se generan ocho empleos adicionales.

CONTRIBUCION A LOS INGRESOS
DEL ESTADO

Los resultados del estudio, asimismo, ponen
en evidencia el papel de la mineria como
importante contribuyente a los ingresos

del Estado peruano a través de diferentes
obligaciones, tanto tributarias como no
tributarias, entre las que se encuentran las
regalias mineras, el impuesto especial a la
mineria (IEM) y el gravamen especial a la
mineria (GEM), cargas que son propias de

la mineria y no afectan a otros sectores
productivos del pais. En ese sentido, tomando
como punto de partida la fecha de ejecucién de
los proyectos segun la cartera del Ministerio de

TRADE



W MINERIA

Necesario ajuste

Solamente se ejecuté el 65% de transferencias
por canon minero y regalias

El canon minero —participacion de la que gozan los gobiernos locales (municipalidades
provinciales y distritales) y regionales del total de ingresos y rentas obtenidos por el Estado
por la explotacién econémica de los recursos mineros metalicos o no metalicos— es la mitad
del impuesto a la renta que pagan las empresas formales. Ademas del canon, las regiones,
provincias v distritos donde operan las mineras reciben el monto de la contribucién por
concepto de regalias. Segun cifras del Ministerio de Economia y Finanzas, a lo largo del
periodo 2009-2019, el monto de dichas transferencias fue casi 40,000 millones de soles.

Con estos recursos, los gobiernos regionales y locales

estan en capacidad de financiar la provisién de agua
y desagUie, educacién, salud y vias de comunicacion.
No obstante, los gobiernos regionales han ejecutado
Unicamente el 65% de los recursos que recibieron.

Ancash y Arequipa son —entre las 23 regiones

beneficiarias del canon y regalias— las que mas fondos
reciben. En esta Ultima regiéon, de cada 3 soles invertidos
en salud, transporte o educacién, 1 sol proviene de las
obligaciones de la minerfa formal. «La actividad minera
ha impactado positivamente en la economia nacional,
pues contribuye al dinamismo de la inversién privada de

forma descentralizada, favoreciendo el desarrollo de las
regiones del pais», indicd Diego Macera durante la presentacion del informe del IPE. Por esto
llamé la atenciéon sobre la necesidad de mejorar la calidad del gasto de estos recursos.

Ver https://www.youtube.com/watch?v=UHBsN1vtSrg&t=12s

Energia y Minas, el IPE realizd una estimacién

del impacto fiscal de la ejecucién de los mismos.

De acuerdo con las proyecciones del IPE, en
conjunto, los mas de 40 proyectos identificados
en la cartera del sector minero generarfan en
los primeros 10 afios de operacién ingresos
fiscales —directos e indirectos— por un total
de 109,000 millones de soles. En caso de iniciar
operaciones el segundo grupo de proyectos

en los siguientes 10 afios, el Estado obtendria
ingresos adicionales por 240,000 millones

de soles. Esta es una de las fortalezas que el
estudio identifica claramente en la mineria para
impulsar la reactivacién econdémica del pafs.

En el primer caso (15 proyectos), entre los afios
2025 y 2035 estos generarian ingresos fiscales
directos por aproximadamente 43,000 millones
de soles; en tanto que la contribucién de los
restantes 27 proyectos ascenderia a cerca de
96,000 millones de soles en el periodo 2030-

[14]
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2040. «La entrada en operaciones de los 2
grupos de la cartera de proyectos implicaria un
impacto sumamente positivo para el desarrollo
del pafls, sobre todo si se observa tanto los
efectos directos como indirectos que se
generan», sostuvo Macera.

De acuerdo con la informacién estadistica del
Banco Central de Reserva, el sector minero es el
que mas ha contribuido en los ultimos afios a las
exportaciones del pais, proveyendo divisas para
la estabilidad de las cuentas macroeconémicas.
Alo largo de la Ultima década, entre los afios
2010y 2019, en promedio se exportaron
anualmente productos mineros por un valor de
24,655 millones de délares, lo que representé
un promedio anual de 58% de las exportaciones
totales. El informe del IPE calcula que la
operacién de los proyectos mineros en cartera
incrementaria las exportaciones de minerales
66% con relacién a las cifras de 2017.

TRADE



7 oz El IGV es el Unico tributo que se restituye y aplica
Razon de |a dGVOlUCIOn a todas las empresas exportadoras

Del total de impuestos (renta, regalias, especial a la mineria, entre otros aportes) que recibe el
Estado peruano por la actividad empresarial en general, 18% corresponde a las obligaciones
del sector minero y no esta sujeto a devolucién
alguna. De otro lado, las mineras también pagan el
18% de IGV por los insumos que requieren para su
actividad, que como se sabe es un impuesto que
pagan los consumidores finales cuando se consume

un producto o servicio. Por lo tanto, al vender sus
productos, al igual que todas las empresas, las mineras
lo hacen cobrando el IGV, que trasladan al consumidor
final. Luego restan el IGV que recibieron al vender del
IGV que pagaron al comprar. Conforme a ley, cuando
una empresa —ya sea minera o de cualquier sector—
exporta sus productos, como no va a recabar el IGV producto de la venta, la Sunat le restituye
dicho impuesto pagado al comprar los insumos correspondientes a dicha venta.

Ver https://www.youtube.com/watch?v=VhmI0VjGbkk&t=4s

«La mineria serd el gran motor para la
recuperacion y reactivacién de la economia
nacional. Urge de la voluntad politica de las
autoridades para sacar adelante esta valiosa
cartera de proyectos mineros que contribuird
con el desarrollo del Perd y permitird al Estado
obtener mas ingresos fiscales para invertir en
el cierre de las brechas sociales y derrotar a la
pobreza», puntualizé Macera.
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ACTUAL MOTOR DE LA ECONOMIA

El estudio también analiza el actual papel de
la minerfa en el desempefio de la economia
peruana. Al respecto, Macera sefialé que, tal
como se analizd en el estudio, la actividad
minera representa el 10% del PIB nacional

y explica el 16% de la inversiéon privada. Por
cada 1,000 soles de aportaciones mineras se
generan 240 de ingresos fiscales, afiadié. De
otro lado, hoy la mineria es generadora de
200,000 empleos directos, vy el salario promedio
del sector se encuentra por encima del salario
promedio nacional.

Macera destacd también la ventajosa condiciéon
La operacién de los proyectos mineros en cartera del pais para la actividad minera por su riqueza
incrementaria las exportaciones de minerales 66% polimetdlica, condicién que le permite balancear
con relacién a 2017. los riesgos de precios en la coyuntura externa. €T
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UN ANO DESPUES, SEGUIMOS FTTIViLeX
CONTRA EL COVID-19

Desde el inicio de la crisis sanitaria por COVID-19, Las Bambas ha invertido mas de

USD 4.9 millones en dar una respuesta oportuna y efectiva a las comunidades de su area
de influencia y del Corredor Vial Sur. Un afio después, sequimos en una situacion muy dificil
que nos demanda un mayor esfuerzo y sobre todo nuestra capacidad para sequir
trabajando junto a las autoridades y las personas, con el fin de mitigar el impacto de la
crisis; especialmente en los mas vulnerables. jJuntos la hacemos!

|

F| MUNDD
/@/ Contribucion para el traslado del primer lote de vacunas COVID-19

A través de la SNMPE y junto a otras empresas del sector 1 5 0 K
minero energético, se facilité el traslado del primer lote de

vacunas para la inmunizacion de 150.000 profesionales de la PFS%FEASE:‘SJLDES
salud que trabajan en la primera linea de defensa. INMUNIZADOS

Oxigeno para Apurimac

Financiamos la compra e instalacién de 02 modernas plantas 2

generadoras de oxigeno medicinal para los hospitales de Abancay y
Tambobamba (Apurimac).

> La planta generadora de oxigeno medicinal entregada al GORE
Apurimac tiene capacidad de producir 480m? diarios y cubrird el
82% de la demanda actual de la region.

> La planta generadora de oxigeno medicinal entregada al Hospital
de Tambobamba tiene capacidad para producir 84,4m? diarios.

> Adicionalmente, se realizaron aportes significativos a las colectas
desarrolladas por la sociedad civil para este mismo objetivo.

Se fortaleci la capacidad de respuesta de 30 establecimientos de

salud ubicados en el &rea de influencia de Las Bambas y el Corredor

Vial Sur, lo que incluyé:

> Entrega de mas de 100 balones de oxigeno en Apurimac y Cusco.

> Donacion de 05 ventiladores volumétricos.

Apoyo para testeo masivo de COVID-19

> Junto a otras empresas del sector se financié la compra de
500,000 pruebas COVID-19 para el Ministerio de Salud.

> 19,000 pruebas COVID-19 adicionales fueron entregadas en
Apurimac y Cusco.

PUBLIRREPORTAJE

Fortalecimiento de la atencion primaria en salud

> Instalacion de camas de hospitalizacion y UCI en diversos puntos.

PLANTAS DE LA DEMANDA
GENERADORAS EN LA REGION
DE OXIGENO CUBIERTA

564 m* 5/.978K

DIARIOS DE APORTE AL PLAN
OXIGENO DISTRITAL COVID
CHALLHUAHUACHO

+4.9K

ATENCIONES MEDICAS
POR CAMPANAS EN
21 COMUNIDADES,

ADECUADAS A COVID-19

+30

ESTABLECIMIENTOS
DE SALUD AMPLIARON
SU CAPACIDAD
DE ATENCION

500K

PRUEBAS COVID-19
PARA EL GOBIERNO
DEL PERU

+19K

PRUEBAS COVID-19
PARA LOCALIDADES EN
APURIMACY CUSCO



Estrategia de educacion digital

| Representa una inversion de mas de USD 1.4 millones de délares y esta dividida en 3 niveles:
| > Educacién digital: (+200) Laptops, (+600) tablets, acceso a internet,
" capacitacion docente, materiales educativos, auxiliares educativos 1 o 4 3 0
comunitarios. Ml!_LONES DE HRS. SEMANALIES
! > PREBS: 21 establecimientos del Programa de Recursos Educativos DOLARESEN ~  DE TRANSMISION |
I' de Las Bambas (PREBs), se han convertido en centros para el EDUCACION DIGITAL - "APRENDO EN CASA
| aprendizaje de mas de 600 escolares de nuestra area de influencia.
| > Kits educativos: 149 laptops, 47 impresoras multifuncionales, papel + 5 K + 2 0
\ | para impresion, USBs con recursos educativos y cuadernos de ESTUDIANTES PREBS EN
\ | trabajo para mas de 5,000 escolares en 35 comunidades del RECIBIERON KITS CENTROS DE
\ | Corredor Vial Sur. EDUCATIVOS RECURSOS
\ | Adicionalmente, Radio Surphuy de Las Bambas es la emisora oficial para la difusion del EDUCATIVES

programa educativo "Aprendo en Casa” en la provincia de Cotabambas (Apurimac) y
transmite 30 horas de contenido educativo en beneficio de miles de nifios.

Apoyo solidario

Brindado a gobiernos regionales y locales, a mas de 80 comunidades y
mas de 19 comités distritales COVID-19:

> 10,168 canastas con productos de primera necesidad. 1 ’ 6 2 2 km

> 9,000 kits de limpieza familiar. DE CALLES

> 10,000 mascarillas reutilizables, 28,000 guantes quirdrgicos, 28,000 DESINFECTADAS
mascarillas quirdrgicas, 713 frascos de alcohol en gel (1 Lt), 220 CON EL "LLINPHUY"
lavamanos portatiles, 90 termémetros digitales, entre otros
implementos de bioseguridad y tamizaje. 8 5 2

> 02 carpas para aislamiento y atencion instaladas en Mara 'y PERSONAS
Tambobamba (Apurimac). MOVILIZADAS HACIA

> 20,000 mantas confeccionadas con material reciclado. SUS HOGARES EN

> 1,622 kilémetros de calles desinfectadas en Apurimac y Cusco conel ~ CUSCO Y APURIMAC
Llinphuy (vehiculo nebulizador)

> 852 personas movilizadas hacia sus hogares en Cusco y Apurimac.

> Entrega de mochilas motofumigadoras e insumos para fumigacion.

Reactivacion economica local

660 empresarios locales de Challhuahuacho (Apurimac)
recibieron capacitaciones sobre los nuevos protocolos de 6 6 0
bioseguridad. EMPRESARIOS
Ademés, el plan de reactivacion contempla: HOCALES
' CAPACITADOS EN
> Inspeccion de hospedajes, restaurantes y lavanderias PROTOCOLOS
de Challhuahuacho. DE BIOSEGURIDAD
> Tamizaje y pruebas de descarte a trabajadores de
empresas locales y contratistas que haran uso de los 9
SV, o ] PROTOCOLOS
> Supervision permanente para el cumplimiento estricto SANITARIOS PARA LA
de los protocolos. REACTIVACION DE
NEGOCIOS EN
CHALLHUAHUACHO

mMm N\
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PROTOCOLO DE NEGOCIOS

* Rubén Tang ( XS & AA )

LAS COMIDAS EN LAS REUNIONES DE NEGOCIOS CON CHINOS

Cuando viajamos a China para visitar o conocer un futuro proveedor o socio, es muy probable que luego de la reunion

de negocios nos inviten a almorzar o cenar en un restaurante y, de esta manera, demostrarnos su hospitalidad, tradicion
muy arraigada en este pals. Es también una forma de celebrar de manera exitosa el acuerdo logrado y fortalecer la
relacion de confianza y amistad entre las partes. Normalmente, estos almuerzos o cenas se realizan al mediodia y las
seis de la tarde, respectivamente, porque esas son las horas de las comidas en China y en otros paises de Asia, por lo que
habra que adaptarse rapidamente a esta costumbre durante nuestro viaje. De la misma manera, cuando una delegacion
china visita nuestro pais, es muy recomendable corresponder de forma reciproca con esta invitacion.

No es algo absoluto, porque hay flexibilidad de por medio, pero, generalmente, hay una jerarquia en la forma de
disposicion de la mesa. Por ello, es recomendable que esperemos a que nos indiquen donde debemos colocarnos y
evitar asi alguna situacion incomoda o comprometida. El anfitrion o persona de mayor autoridad es la persona que
dainicio a la comida haciendo un brindis con todos los presentes con vino, cerveza u otro tipo de licor chino, tales
como el maotai (&) o el baijiti (B38). Si no podemos beber licor por razones personales, podemos perfectamente
brindar con jugo, Coca Cola, té o simplemente agua, pero debemos acompafiar en la ceremonia del brindis. Para quien
tiene la capacidad de beber mucho, es muy comun hacer ganbéil F#F(seco y volteado) o simplemente Suiyi! FEE!
(lo que pueda o desee la persona).

Ahora bien, la gastronomia china es muy variada y, sequn la regién o ciudad que visitemos,
- las comidas seran mas saladas, dulces, amargas o picantes. Debido a la mayor cantidad
C»:%m(;;(, de inmigrantes de la provincia de Canton al sur de China, la comida que conocemos en el

. o Per(i es generalmente de esta region, pero adaptada al paladar y gusto peruanos y que
se ofrece generalmente en los chifas locales. Pero la comida que se come alla no es igual

B y, por lo tanto, de no tener una dieta especial 0 alguna alergia a ciertas comidas, es muy
~ i importante estar dispuestos a probar sabores y platos totalmente diferentes y nuevos a los
que CONOCemas.

Los platillos que se sirven son abundantes y diversos y, por ello, hay que procurar comer
un poco de todo y no llenarse muy pronto. La sefal de que el almuerzo o la cena esta
concluyendo es cuando se sirve fruta, como meldn o sandia. Para lograr una buena
empatia con nuestros anfitriones chinos y mostrar interés por su cultura, es muy (til
practicar antes del viaje el uso de los palitos o kuaizi (££F) a fin de no tener que usar el tenedor, la cucharay el
cuchillo. Muchas veces nuestro anfitrion toma el mejor trozo o pedazo de algun platillo y nos lo pone en nuestro plato
como sefial de cortesia y atencion. Cuando nuestra contraparte china visita el Perd, se recomienda consultarles si les
agradaria comer comida tipica local o, de lo contrario, buscar la opcion de un restaurante que cocine comida china. Sin
embargo, hay mucha curiosidad por parte de ellos en conocer nuestra rica y famosa gastronomia por lo que, mas que
ordenar un plato individual, los piqueos frios o calientes, la chicha morada y el pisco sour son muy bienvenidos.

L O]
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Por tanto, se puede concluir que las comidas son una parte importante en el protocolo de negocios con China

con la finalidad de afianzar la amistad y la cooperacion con nuestra contraparte y, de esta manera, lograr el éxito
esperado. Estar preparados y dispuestos a experimentar nuevos sabores, conocer mejor sus costumbres, asi como
tratar a nuestros invitados con la mayor cortesia y generosidad, tendra, sin lugar a dudas, un impacto positivo en el
establecimiento de futuros proyectos de negocios.

*Asesor del Vicerrectorado de Investigacion PUCP-Proyecto Relaciones PUCP-Asia
Fundador y exdirector del Instituto Confucio PUCP




ENTREVISTA

[CBC PERU BANK

El banco preferido y elegido por los clientes de negocios sino-peruanos

ICBC PERU BANK (ICBC) lleva mas de 7 afios en el
Perd, ;como va el crecimiento general hasta ahora?

ICBC opera en el Pert desde 2014 y se ha posicionado

en el mercado para atender las inversiones y el comercio
bilateral entre China y el Perd, ofreciendo una amplia gama
de productos financieros a las empresas locales y chinas.
Nuestra base de clientes se ha ido ampliando gradualmente
y, hoy, abarca industrias como la mineria, la infraestructura, la
agricultura, la manufactura, etc. En el afio 2020, nuestra tasa
de crecimiento de las ganancias y activos ha estado entre las
mas altas de la industria bancaria en el pais.

La pandemia ha tenido un impacto econémico y
financiero considerable en varios sectores, ;como ve
su banco las oportunidades de desarrollo en el Pert
como resultado de la crisis sanitaria?

Actualmente, debido al impacto de la pandemia, Ias empresas
y los individuos tienen un mayor deseo de trabajar desde
casa, el comercio electronico se ha convertido en una nueva
tendencia y estamos trabajando para proporcionar a nuestros
clientes mas y mejores opciones en estas areas. Por ejemplo,
en septiembre de 2020, junto con Capechiy la Comision de
Comercio de Shanghai, organizamos con éxito una rueda de
negocios virtual para las empresas textiles chinas y peruanas.
En los 2 primeros afios de la Exposicion Internacional de
Importacion de China (CIIE), cooperamos con Prompert y
auspiciamos a la delegacion empresarial peruana a asistir

a la CIIE en Shanghai. El afio 2020, ante la situacion de
COVID-19, nuestra casa matriz puso en marcha la plataforma
de enlace comercial en linea, que se llama BMM, para sequir
promoviendo el comercio exterior electronico empresarial
(business to business o B2B).

{Qué tipo de plataforma es el BMM?

ICBC Business Matchmaker (BMM) es una plataforma
B2B creada por el Grupo ICBC bajo la tendencia de

la globalizacion en linea, en la que todos los usuarios
registrados pueden compartir informacién, negociar y
realizar ruedas de negocios via videos y participar en
actividades especiales organizadas por la plataforma.
ICBC, con su potente tecnologia —que cuenta con mas de

ICBC (&)

FENGHUA TAO

GERENTE GENERAL
ICBC PERU BANK

8 millones de clientes corporativos en China y subsidiarias
ubicadas en 49 paises y regiones de todo el mundo—, espera
proporcionar mas servicios de valor afiadido a sus clientes.
Registrarse es muy sencillo e invitamos a los asociados de
Capechi ainscribirse visitando match.icbc.com.cn

{Cudles son las iniciativas de ICBC en respuesta al
creciente nimero de empresas peruanas que hacen
negocios con China?

Nuestra estrategia mas importante es convertirnos en

el banco elegido y preferido por nuestros clientes para
desarrollar negocios bilaterales. Recientemente, hemos
creado una plataforma que prestara servicios Unicos a las
empresas peruanas en las esferas de la banca de inversion,
la liquidacion bilateral, la financiacion del comercio y

los negocios relacionados con RMB. Este nuevo servicio,
China Desk, cuenta con un equipo dedicado a proporcionar
productos personalizados para nuestros clientes y damos la
bienvenida a las consultas de las empresas que ya tienen o
estan interesadas en hacer negocios con China.

Creemos que, con la profundizacion de la cooperacion entre
los dos paises en varios campos, el Grupo ICBC, como el
banco comercial mas grande de China y el mayor banco

del mundo por capitalizacién de mercado, podrd ayudar a
las empresas peruanas a acceder a servicios financieros de
calidad en el desarrollo de sus negocios con China.

[191]
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COMERCIO INTERNACIONAL

Capechi es miembro fundador

CREAN EN CHINA ORGANISMO
PARA RESOLVER :

Tendra un rol estratégico para garantizar
independencia e imparcialidad en la
solucion de disputas empresariales,
comerciales y de inversion.

SoAA S A8 &



hina trabaja de manera

sostenida para ofrecer

los instrumentos legales

que brinden seguridad a

comerciantes e inversionistas

que quieran hacer negocios

en su territorio, tal como

lo hacen otras potencias

mundiales. El pals ha tomado

conciencia de que se trata de

, una cuestion fundamental para el desarrollo

del intercambio comercial, por lo que, en los
dltimos dos afios, se ha facilitado la entrada

\n% en vigencia de normas legales como la Ley
#\_,}‘ de Inversién Extranjera y el Codigo Civil, que
E«: K adoptan principios aceptados en el derecho

internacional.

3 ]
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En esta linea de internacionalizacién, se cred
en octubre del afio pasado la Organizacion
Internacional de Solucién y Prevencion de
Controversias Comerciales (ICDPASO, por su
sigla en inglés), una institucién internacional no
gubernamental y sin fines de lucro, cuya sede
se encuentra en la ciudad de Beijing y que ha
sido establecida conjuntamente por el Consejo
de China para la Promocién del Comercio
Internacional y la Camara de Comercio
Internacional de China.

Esta conformada, en principio, por 45
instituciones comerciales, organizaciones

de promocién del comercio, proveedores de
servicios legales y otras entidades relacionadas
con el comercio internacional alrededor del
mundo. La Camara de Comercio Peruano China
(Capechi) ha tenido el honor de ser invitada
como fundadora y miembro del Consejo
Consultivo.

ICDPASO brindara servicios de prevencién

y solucién de controversias comerciales
internacionales, creando un entorno empresarial
eficiente y de equidad.

«Ya estamos trabajando y haciendo llegar
nuestros comentarios a varios proyectos

de reglamento de arbitraje y mediacion. El
Perd es un pais en el que el arbitraje se ha
desarrollado mucho en cantidad y calidad, por
lo que tenemos la experiencia y conocimiento
necesarios para aportar», comenta al respecto
José Tam, presidente de Capechi.

La creacion del
ICDPASO, con sede

en Beijing, es un

hito importante para
China en la regulacion
y sequridad de su
comercio internacional.



ﬁﬁ COMERCIO INTERNACIONAL

UNA OPORTUNIDAD PARA LAS EMPRESAS
PERUANAS

Con la instalacién de la ICDPASO, se aleja la
percepcién de que es imposible reclamar el
incumplimiento de una empresa china en su
territorio debido a diferencias lingUisticas,
culturales, legales, econémicas o por una
supuesta parcialidad de los tribunales chinos
a la hora de resolver una disputa comercial
internacional.

«|_a creacion de la
ICDPASO le da a la
empresa peruana la
posibilidad de que
la controversia se
resuelva a través de
una mediacion o un

diferencias, evitando més gasto de tiempo vy
dinero», afiade José Tam.

UN HUB DE RESOLUCION DE CONFLICTOS
EN AMERICA LATINA

Las grandes controversias comerciales se suelen
ventilar en cortes internacionales de arbitraje
con sede en Parfs, Nueva York, Londres,

Hong Kong o Singapur, para mencionar las

mas importantes del mundo. Sin embargo, la

arbitraje. Nosotros podemos orientar a nuestros asociados
sobre los nuevos mecanismos que tiene a su disposicion».

«Cuando habia un reclamo de una empresa
peruana a una china, si no se llegaba a un
acuerdo, la alternativa era una demanda. Yo he
vivido once afios en China y nunca vi que un
reclamo peruano llegara a los tribunales. Las
empresas desistian y preferfan perder el dinero
frente a los costos que hubiera supuesto un
juicio», dice Jorge Chian, director ejecutivo de
Capechi.

«La creacién de la ICDPASO le da a la empresa
peruana la posibilidad de que la controversia
se resuelva a través de una mediacién o

un arbitraje —continda Chian—. Nosotros
podemos orientar a nuestros asociados

sobre los nuevos mecanismos que tiene a su
disposiciéon».

ICDPASO pone especial énfasis en la prevenciéon
para evitar que se llegue al enfrentamiento.
«Mecanismos como la mediacién son
fundamentales para acercar a las partes de una
manera profesional y tratar de que arreglen sus
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tendencia que prima hoy es a evitar el conflicto,
por lo cual las Cdmaras de Comercio de cada
pafs crean centros de arbitraje que ayudan a
resolver estos diferendos.

En esta linea, Capechi y la Cdmara de Comercio
de Lima han suscrito un memorandum de
entendimiento para el desarrollo de proyectos
y trabajos conjuntos que promuevan la relacién
entre Perd y China. Firmaron el documento los
presidentes de ambas instituciones, José Tam y
Peter Anders, respectivamente.

Tam destacd que esta iniciativa de Capechi
tiene, entre otros objetivos, convertir a Lima

en un hub de solucién de controversias chino-
latinoamericanas. «El Centro de Arbitraje

de la CCL es la institucién idénea para la
administracién de procesos arbitrales nacionales
e internacionales y solucién de controversias,
por ello se haran esfuerzos para hacerlo mas
atractivo dentro de un adecuado marco juridico
y cultural», destacd. €T«
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CHINALCO PERU

OBTUVO CERTIFICACION COMO
OPERADOR ECONOMICO AUTORIZADO
(OEA) POR LA SUNAT

POR UNA OPERACION
100% SEGURA Y EFICIENTE

AMINERA CHINALCO PERU S.A.

CHINALCO
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¢Ha funcionado el mecanismo por el cual los privados ejecutan
obras publicas con cargo al pago de impuestos?

Escribe LUIS CARLOS CARAVEDO BARREDA*

‘ Alternativa viable ain?

Han pasado mas de
10 afios desde que
se implemento el
mecanismo de obras por
impuestos y fue de cierta
manera muy innovador
en su momento, tanto
que otros paises de la
region, como Colombia,
lo copiaron y le siguieron
otros. Resumiremos este mecanismo,
basicamente, como el encargo que da el
Estado al privado para que ejecute obras
publicas, con cargo a un maximo del 50% del
impuesto a la renta por pagar.

Para responder a si se trata de una alternativa
viable, haremos un andlisis en retrospectiva
sobre si ha funcionado o no el mecanismo.

En términos generales podemos afirmar que
si ha funcionado; la curva de aprendizaje ha
sido un poco largay tortuosa, pero, al final del
dia, el Estado, empresas y especialmente la
ciudadania han visto sus frutos, pero hay que ir
por mas.

¢Por qué el Estado autorizaria al privado
a ejecutar sus obras publicas?

El Estado peruano cred este mecanismo
ante las dificultades que enfrenta en la
ejecucion de su presupuesto de manera agil,
eficaz, eficiente, transparente y ante una
demanda urgente de inversion puiblica por
parte de distintas regiones del pais. Vio como
alternativa que la eficiencia del sector privado
se aplique al sector publico, autorizandolo a
ejecutar obras en su reemplazo.

Desde que se inici6 el mecanismo y conforme
lo sefialado por Proinversion, las empresas
privadas han participado por un monto de
5,300 millones de soles (entre adjudicado,
concluido y con convenio suscrito). Estan
pendientes de adjudicacion poco mas de
6,000 millones de soles, esto es, alrededor de
1,800 millones de dolares, pero la brecha en
infraestructura en nuestro pais es aiin muy
alta, por lo que se podran ejecutar muchas
obras a través de este mecanismo en los
proximos anos.

Para facilitar la ejecucion del mecanismo,

el Estado, entre otras medidas, elabor6 una
suerte de manual en el que se precisan todos
los documentos necesarios para el desarrollo
del proceso y los llamaron «documentos

* Abogado especialista en infraestructura de Campos y Caravedo Abogados + Consultores SAC
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En un escenario de grandes brechas de infraestructura, el mecanismo es una gran oportunidad para obras de envergadura.

estandarizados». Se pretende asi evitar que es, conoce de antemano qué documentos
los distintos estamentos del Estado y las se utilizan, cuales le corresponden y el
empresas privadas utilicen formatos distintos. procedimiento administrativo a seguir.

Esto ha posibilitado una cierta agilidad, ya que
permite que la evaluacion de los documentos
y requisitos por parte de las entidades del
Estado sea mas sencillay el privado ve
predictibilidad en los procedimientos. Esto

7
royectos que se pueden ejecutar Rellenos sanitarios B8

Proinversion lo explica de manera muy
sencilla; la lista puede ser muy larga, por lo
que consideramos conveniente mostrar la
siguiente imagen:

Electrificacion

e
i Teatros ‘

s SEQ':'fjda‘d ciudadana i e < Canales de irrigacion foed s
_- b\ _ N
S \ Vi forestales |
\ /Iveros agroforestale

________ - \

Fuente: Proinversion, grafico recortadol/editado por nosotros
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¢Cual es la hoja de ruta del mecanismo?

La hoja de ruta esta definida en la ley, tiene plazos muy estrictos, pero
en lineas generales funciona conforme a lo siguiente:

Obras por impuestos

A

Convenio financiamiento

y ejecucion -
W
.
b ) = ‘5
' —_—
CIPRL - CIPGN |
Entidad publica Empresa privada
GN-GR-GL-Univ. financista
Empresa constructora
Fuente: Campos y Caravedo Abogados y V3 Consulting
¢Qué son los Certificados de Inversion mas cercana evidencia que ambas partes
Puablica Regional y Local (CIPRL) y los se ven favorecidas y dependera de cada
del Gobierno Nacional (CIPGN)? cual como le saque el mayor provecho. Por

ejemplo, si la obra publica se encuentra
dentro del area de influencia de la empresa
privada, de manera inmediata, obtendra
un rédito reputacional positivo en cuanto
a responsabilidad social, mejora de su
relacion con sus stakeholders, mejora de
las capacidades productivas de las micro
y pequenas empresas de su entrono, entre

Son los documentos que emite la institucion
publica receptora de la obra (municipalidad,
Gobierno regional o entidad del Gobierno
central, como Ministerio de Educacion,
Transportes y Comunicaciones, Salud, entre
otros) y que reflejan el monto de inversion que
se utilizara como «crédito» contra el impuesto
ala renta. Estos documentos pueden ser

emitidos trimestralmente y son considerados otros.

titulos valores; ello significa que son divisibles Es importante destacar que, si bien existen

y transferibles. La empresa cuenta hasta con muchos proyectos locales y regionales, estos

10 anos para redimirlos. se encuentran supeditados a las capacidades
presupuestales de sus instituciones publicas,

¢El beneficio es mutuo? sean municipios distritales, provinciales e
Puede parecer que el mecanismo solo incluso regionales que no necesariamente
beneficia al Estado, sin embargo, una mirada cuentan con los presupuestos suficientes para

[26]
CAPECHI TRADE



desarrollar obras de gran envergadura. Es por
ello que se puede coordinar con el Gobierno
central a efectos de llevarlas a cabo. Claro esta
que dependera de la voluntad politica para ello.
En ese sentido, el nivel de coordinacion entre
ambos niveles de gobierno es fundamental.

Un aspecto importante del mecanismo es

que reduce significativamente e inclusive
desaparece la posibilidad de que se presente
una situacion de corrupcion, ya que la Ley
29230 y normas complementarias han
establecido una serie de «candados» que
evitan que se infiltre el flagelo de la corrupcion.
En tal virtud, se han presentado diversos

pedidos al Ministerio de Economia para que
autorice la inclusion de algunos rubros que
aln no estan contemplados en el mecanismo,
como los servicios, por ejemplo.

En el momento actual de crisis por la
pandemia, serfa importante que las empresas
privadas no solo donaran plantas de oxigeno,
balones e insumos médicos, sino que
también utilizaran el mecanismo de obras
por impuestos para realizar aportes de mayor
envergadura. Es evidente que atn hay camino
por recorrer.

El siguiente grafico nos puede aclarar las
etapas del proceso y cudl es la ruta a seguir:

Fases de ejecucion de obras por impuestos

. 1
- X | =1 a ~—
cEE—— p l | ;h 3 .o ‘ P = |
Ml &# T e
—_— | L Sl ¥
] Fase 2: Fase 3: Fased: Eas_e.Sl:
Ea.se.1' y Actos Proceso Ejecucién d(ran Icslch:SL

riorizacion i i6

previos de seleccion o CIPRGN

Gestion obras por impuestos

Ejecucion obras por impuestos

Fuente: Campos y Caravedo Abogados y V3 Consulting

Denisse

Miralles, de
PROINVERSION:
hay gobiernos
regionales

con capacidad
presupuestal para
la ejecucion de
centros de salud
de facil acceso
para su poblacion.

CAPEC

Como primer paso para seleccionar la obra
por impuestos, es necesario contar con la
informacion del Estado de los proyectos
priorizados. Luego, se debe analizar el

estado de avance de la obra, es decir, si

esta a nivel de idea, con formulacion, con

o sin expediente técnico, o eventualmente
aprobaday a la espera de que una empresa
privada (inversionista) manifieste interés en la
ejecucion de la misma.

Otro aspecto a considerar es si la obra es de
tal envergadura que una sola empresa no
pueda ejecutarla por la circunstancia que sea
(principalmente, por el tope de su impuesto a
la renta), en tal sentido, se puede conformar un
consorcio con otras empresas, en porcentajes

[27]
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En la crisis por

la pandemia, las
empresas privadas
vienen aportando con
plantas de oxigeno e
insumos médicos.

Proyectos para reactivar la economia
480 millones de soles se invertiran este ano en la ejecucion de 40 obras

Escribe DENISSE MIRALLES MIRALLES* o
acelerar los procedimientos, lograr una pronta

adjudicacion y contribuir con la reactivacion
econémica.
En medio de un escenario de grandes brechas
de infraestructura y de acceso a servicios
publicos en el pais, nos sorprendid una
pandemia mundial cuyo impacto final aun no
podemos estimar.

Esta modalidad de ejecucion de proyectos
de inversion pablica permite al Gobierno
nacional —y también a los regionales y
locales— la ejecucion de proyectos en
diversos sectores. A modo de ejemplo,

Sin embargo, ante un escenario tan complejo, podemos mencionar al sector salud, en el

el mecanismo de obras por impuestos cual los gobiernos subnacionales, de acuerdo
se presenta como una oportunidad, pues a sus competencias, pueden trabajar en el
diversas entidades publicas, de la mano cierre de brechas desde el primer nivel de

de Prolnversion, siguen impulsando la atencion. Resaltamos los casos de Cusco,
adjudicacion y ejecucion de mas proyectos Ancash, Callao y Arequipa que cuentan

a través de una estrategia que involucra una con importantes topes de capacidad y que
constante articulacion entre los diversos podrian destinarlos, en parte, a la ejecucion
actores de esta modalidad, permitiendo asi de centros de salud de facil acceso para su

*Directora (e) de Inversiones Descentralizadas de Prolnversion
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distintos y segln el nivel de aporte de cada variedad de proyectos y procedimientos

una. Asi se formo un consorcio para ejecutar a seguir para ejecutarlos mediante este

obras relacionadas a un grupo importante mecanismo, sea que el Estado haya o no

de comisarias en distintas localidades, por priorizado una determinada obra. Por estas
ejemplo. razones es que consideramos, desde un inicio,

que es una herramienta muy innovadora en su

Es importante recalcar que no solo los >
creacion y puesta en marcha.

proyectos priorizados por el Estado

son susceptibles de ejecucion bajo este Son grandes los retos que nos esperan en los
mecanismo, también esta previsto que la proximos anos: una pandemia que ha afectado
empresa privada propongaa la institucion la economia del pais, la salud de las personas
publica un determinado proyecto. Siguiendo y la moral de toda la ciudadania. Retomar el

los procedimientos establecidos y mediando camino de la prosperidad no seré tarea facil y
las autorizacione§ correspondientes, dicho no deberfa quedar en el exclusivo &mbito del
proyecto podra ejecutarse. Estado o de las empresas privadas, maxime
Como se puede observar, el Estado ha si contamos con un mecanismo que los

sido muy flexible al establecer las reglas hace una suerte de socios en la solucion de

del mecanismo de obras por impuestos los problemas de infraestructura. Utilizar el

y, contrario a lo que se podria pensar, en mecanismo de obras por impuestos hoy es

el sentido de las restricciones por el «uso mas que una alternativa, estamos convencidos
de fondos publicos por privados», hay una de que sera parte de la solucion.

Obras como el paso a
desnivel de |a avenida
Mansiche, inaugurado en
2012, en beneficio de la
poblacion de Truijillo.

poblacion. Desde su creacion en 2008 a la 2021. También promueve una cartera con un
fecha, alrededor de 16 millones de peruanos alto compromiso de parte de las entidades
se han beneficiado con la ejecucion de 417 publicas para lograr su pronta adjudicacion y
obras por impuestos, con una inversion de se encuentra en busca de empresas privadas
S/ 5,398 millones, a nivel nacional. con interés en participar de los procesos de
seleccion. Los interesados pueden acceder
PROYECTOS EN PROMOCION al link https://bit.ly/ProyectosOxIPromocion

para ver la relacion de proyectos. Entre ellos,
destacan los impulsados por los gobiernos
regionales de Ancash, Cusco, Loreto, Tacha
y Tumbes, asi como los impulsados por el
Ministerio de Educacion y el Ministerio de
Desarrollo Agrario y Riego. €T«

Prolnversion viene brindando asistencia
técnica a las entidades publicas en 40
proyectos, con especial énfasis en salud,
educacion, saneamiento, transporte y
seguridad, y cuya adjudicacion representa
una inversion estimada en S/ 480 millones en

[29]
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CADENA DE SUMINISTRO

OFEA, UNA CERTIFICACION

ESTRATEGICA

Ser un operador econdmicamente autorizado (OEA) trae multiples ventajas: trabajo
colaborativo con aduanas, seguridad en la cadena de suministros, reduccion de
tramites y plazos en operaciones de importacion y exportacion, entre otros.

Escribe CPC JOSE PACHECO GUERRA

SOCIO COMPLIANCE, LADERSAM CONSULTORES
WWW.LADERSAM.COM

Ser un operador econémicamente autorizado (OEA) es una
ventaja que valoran cada vez mas quienes manejan empresas
vinculadas al comercio exterior, ya sea importadores,
exportadores, almacenes, agentes de aduanas y empresas

de servicio de entrega rapida. Para ellos, este es un objetivo
estratégico que los mantendra competitivos en el escenario
de negocios.

(Qué es la certificacion OEA?

El certificado OEA es un reconocimiento que brindan las
autoridades aduaneras a cualquier agente econémico que
interviene en la cadena logistica del comercio internacional,
para lo cual estos deben cumplir ciertos estandares.

Ser OEA se basa en el concepto de colaboracion entre

la empresa y la autoridad aduanera; ambos trabajan en
estrecha cooperacion para garantizar un fin comin: la
seguridad de la cadena de suministro.

A partir de los atentados terroristas de setiembre de 2001 en

de confianza en el comercio planetario.

los Estados Unidos, se redefinieron y adecuaron las medidas
de sequridad para la cadena logistica de comercio exterior.
En el afio 2005, la Organizacion Mundial de Aduanas elabord
un marco normativo comun internacional denominado SAFE,
el cual fue ratificado por mas de 150 paises; en 2007, se
incorpora oficialmente el concepto de OEA.

En el Perd, la Sunat implementd el programa OEA en 2013,
con el fin de certificar a empresas confiables que cumplen
con las medidas de sequridad de la cadena logistica.

;Cuales son los beneficios de tener una certificacion
OEA?

Las empresas que obtienen esta certificacion cuentan con
una serie de beneficios, como:

-Reduccion de plazos

-Facilitacion de tramites
-Capacitacion otorgada por Sunat
-Reduccidn de los controles de carga
-Presentacion de garantias nominales

-Atencién personalizada con sectoristas asignados

;Por qué es importante certificarse?

Nuestras exportaciones e importaciones se canalizan a través de complejas cadenas de suministro que abarcan todo
el planeta. Necesitamos sistemas eficientes de gestion de riesgos para garantizar la sequridad de los ciudadanos y
protegerlos de la falsificacion y el contrabando y, al mismo tiempo, facilitar y agilizar el comercio legitimo.

Por esa razon, en el afio 2020, se emitio el Decreto Supremo 267-2020-EF para que instituciones que intervienen en

el control de ingreso y salida de mercancias (Senasa, Sanipes, Sucamec, Digesa y Digemid) se incorporen al programa
brindando facilidades a las empresas OEA en sus operaciones de exportacion e importacion, otorgandoles certificados
sanitarios y permisos de exportacion y circulacion. Dichos procedimientos suelen abarcar alrededor del 90% de los
tramites que se realizan. Como se ve, la certificacion agiliza los procesos y logra establecer reconocimientos y un clima
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Pero hay mas. La empresa con certificacion OEA obtiene
prerrogativas similares en paises con los que el Perd ha suscrito
acuerdos de reconocimiento mutuo (ARM). La Sunat esta
avanzando rapidamente en este proceso que permite a las
empresas peruanas acceder a ventajas y facilidades aduaneras
con sus pares de otros paises.

Actualmente se han firmado ARM con Estados Unidos, Corea
del Sur, Colombia, Bolivia, Ecuador, Chile, Uruguay, México y
Brasil, estan en progreso futuros ARM con el Mercosur, Canada,
Costa Rica, Guatemala y hay contacto inicial con China.

;Como obtener una certificacion OEA?

La certificacion OEA en el Per( se consigue a través de un
proceso 100% digitalizado y gratuito. Generalmente, se

contratan servicios de consultoria especializada en OEA, a fin

de lograr el cumplimiento y sostenimiento de los requisitos
planteados por la Sunat. Ladersam, una firma de consultoria y
auditoria con mas de 20 afios de experiencia brindando servicios
a compafiias de marca global y local, ofrece consejeria para los
operadores de la cadena logistica del comercio internacional.

Haga una autoevaluacion de su empresa y sepa si esta
preparada para la certificacion, abra el siguiente enlace:
www.ladersam.com/OEA CT

Ladersam

Audit & Business Advisory

Empresas certificadas - OEA (total empresas por afio)
75
50
25
0
2013 2014 2015 2016

2017 2018 2019 2020 Marzo

58
47
37

2021

FUENTE: Sunat 18MAR21
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El 82% de los empresarios mantiene al 52% de su fuerza laboral trabajando desde casa

Escribe SONIA MILLONES ALVARADO

a pasado mas de un afio
desde que gran parte del
planeta se tuvo que quedar
en casa para mitigar la
propagacion del coronavirus
y, con ello, el trabajo
remoto o home office se
convirtié en una practica
que esta planteando varios
desafios a empleadores,
trabajadores y estados. Los representantes

de empresas de diversos rubros analizan

las tendencias de esta modalidad laboral en
apogeo, ademas de las férmulas para fomentar
la productividad y motivacién por esa via, en
tiempos de pandemia.

Oscar La Torre,

de PwC Pert:

«La comunicacion
del lider de equipo
es vital en el home
office».

PROYECCIONES

La mayoria de los lideres empresariales proyecta
que el trabajo remoto se mantendra, de acuerdo
a un estudio sobre recursos humanos para el
aflo 2021 que realizé la consultoria PwC Pert en
octubre 2020, donde participaron cerca de 100
empresas de diversas industrias. El 86% de estas
empresas manifestd que en 2021 se continuara
trabajando de manera remota, abarcando un
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promedio de 52% de su fuerza laboral. Las areas
en las que el trabajo remoto seguird operando
son Administracién, Finanzas y Contabilidad (en
un 96%), Recursos Humanos (88%), Tecnologia
y Transformacién Digital (79%) y Asesoria Legal
(75%).

Esta nueva modalidad de trabajo ha cambiado
paradigmas. «Nos hemos dado cuenta de

gue no necesitamos todo el espacio que
pensabamos para trabajar y ser eficientes.

Es muy posible que la demanda de oficinas
extensas en metraje sufra una reducciéon
importante», manifiesta Oscar La Torre, socio
de la Consultorfa de Negocios de PwC Peru.

Ademads, vaticina que luego de que la poblacién
esté vacunada, se incursionara en un modelo

CAPECHI

de trabajo virtual/semipresencial, en el

que ir a la oficina serd solo para reuniones

y coordinaciones puntuales por algunos
momentos o dfas en la semana. «El resto del
trabajo se sequird haciendo desde casa. Esto
conlleva a cambios en la forma de liderazgo
y medicién del desempefio de los equipos»,
reflexiona La Torre.

En ese sentido, considera que se debe tener
en cuenta que las dificultades del home office
estuvieron méas en el lado de la administracién
dentro del hogar de los trabajadores, con falta
de espacios, conexién de internet inestable o
saturada, gestién de horarios, ansiedad por la
pandemia, entre otros inconvenientes. Frente
a ello, recalca que la comunicacién del lider

TRADE



/Y el sector automotriz?

En marzo del afio pasado, cuando se decreté la cuarenta obligatoria, la empresa de
automdviles Geely tuvo que apostar de la noche a la mafiana por un modelo de ventas
virtuales que implicd reorganizar los procesos de gestion, capacitar vendedores y asesores
comerciales, ademas de encontrar un equilibrio entre la vida laboral y personal.

«El cambio fue abrupto, tuvimos que cerrar tiendas y abrir un método de trabajo para
ventas virtuales a través de un sistema que implicé capacitaciones en relaciones comerciales
virtuales: cémo atender al cliente, cdbmo presentarse, cémo hablar, porque no se trata de
tener al cliente tantas horas en la pantalla», explica Alex Vivas, gerente de la mencionada
compaifiia.

Vendedores y asesores
fueron capacitados para
realizar demostraciones

en vivo de los vehiculos, a
través de las plataformas
digitales. Por WhatsApp,
Zoom u oftras aplicaciones, se
establecen conversaciones y
se comparten cotizaciones,
documentos e informaciones.
«El descubrimiento del
vehiculo se hace a través

de la virtualidad, pero en el
algin momento se concreta
una cita presencial para que
el cliente pruebe el carro, lo
sienta, lo huela», detalla.

La transicién de la venta
presencial a los showrooms
digitales y tiendas virtuales
ha sido un proceso de
mucho aprendizaje, porque
el cliente, segun Vivas, esta
acostumbrado al contacto fisico con el auto desde el primer momento. No obstante, esta
nueva modalidad de ventas ha sido bien recibida por los compradores, a tal punto que
seguira operando.

Alex Vivas: el modelo de ventas virtuales de autos implicd reorganizar
procesos de gestion, capacitacion de vendedores y encontrar un equilibrio
entre la vida laboral y personal.

«De todas maneras se retornard a la venta tradicional de autos, pero también se dara una
atencién mixta, primero la virtual y luego en el concesionario. Estoy seguro de que, una vez
que volvamos a la normalidad, el cliente va a aumentar su presencia en los concesionarios»,
avizora.

Para el gerente de Geely también resulta importante cuidar el capital humano, por ello, su
empresa puso en marcha un marco normativo con horarios comerciales que se respetan,
implementacién de turnos de atencién por equipos, ademas de respetar las normas
relacionadas a la salud en el trabajo.
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Se vaticina un modelo de trabajo virtual/semipresencial, en el que ir a la oficina sera solo para reuniones y coordinaciones puntuales.

de equipo es vital. «Debe tener la capacidad
de integrar a todos en las reuniones virtuales
y tener siempre espacios para distender las
conversaciones hacia otros temas que no
necesariamente estén relacionados con el
trabajo», precisa.

AHORRO DE TIEMPO

El home office ha permitido derribar mitos
porgue, mayoritariamente, antes se pensaba
que solo se podia ser productivo desde una
oficina, pero ahora nos damos cuenta de

que, desde casa, se puede trabajar en forma
ordenada, ahorrar tiempo en el desplazamiento
a la oficina y tener mas horas efectivas de
trabajo a lo largo del dia, sostiene el abogado
laboralista Juan Carlos Benavente, socio del
Estudio Torres y Torres Lara.

Asegura el especialista que el trabajo desde

el hogar en el sector de los abogados ha sido
una revolucién positiva, porque ha permitido
ahorrar bastante tiempo muerto en el trafico
vehicular, en los ascensores vy filas en el Poder
Judicial, y en otros tramites. «Antes, para ir a
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una audiencia que podia durar media hora, uno
tenfa que desaparecer entre tres y cuatro horas
de la oficina, pero, ahora, con la audiencia
virtual son solo 30 minutos, uno se conecta a
una plataforma y sigue la audiencia desde casa.
Ahorramos mucho tiempo, lo que permite que
seamos mas productivos», argumenta.

Entre los aspectos positivos también destaca
que esta nueva forma de trabajo ha permitido
ampliar la cartera de clientes que estan en el
extranjero, quienes ahora pueden participar en
las audiencias judiciales virtuales. En contraste,
lo que si extrafa de las audiencias presenciales
es el acceso cercano que se podia tener a un
juez, en el sentido de que, si un abogado tenia
algun reclamo sobre un procedimiento, podia
expresarlo en forma mas directa e inmediata.
«lmagino que todo eso sera implementando»,
agrega.

En el dmbito normativo, se debe tener en
cuenta que el teletrabajo y trabajo remoto son
dos mecanismos legales distintos. El teletrabajo
se produce tras un acuerdo entre el empleador
y trabajador, mientras que el trabajo remoto

TRADE
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se aplica cuando la empresa decide de manera
unilateral la modificacion del lugar de prestaciéon
de servicios del colaborador. A partir de la crisis
sanitaria por la pandemia, el Gobierno peruano
dispuso una norma para que se ponga en
marcha el trabajo remoto hasta el 31 de julio de
2021, aunque es muy probable que extienda su
vigencia, segun Benavente.

RECURSOS DIGITALES Y HUMANOS

Para el coordinador de Gestién Humana de

la Cooperativa de Ahorro y Crédito Abaco,
Gustavo Asato, una de las lecciones de la
migraciéon obligatoria y acelerada al trabajo
remoto es la importancia de invertir en
tecnologia y capacitaciéon digital. «Nosotros,
desde hace ocho afios, hicimos fuertes
inversiones en la parte digital y el coronavirus
nos agarré medianamente preparados, claro
gue hay algunos temas que hemos aprendido
en la marcha», precisa.

Refiere que los procesos de aportes,
préstamos, créditos y otros instrumentos ya se
venian haciendo de manera digital, a través de
la pagina web de Abaco, pero implementaron

Juan Carlos
Benavente,

del Estudio
Torres y Torres
Lara. «Para los
abogados ha sido
positivo».
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mas procesos a tal punto que cerca del 70%
de sus asociados son atendidos de manera
digital, a pesar de que, en la actualidad, estan
operando dos de sus oficinas para recibir a

los clientes con el aforo permitido. Cuenta

que lo que se aprendié en la marcha fue el
acompafamiento emocional a los trabajadores,
la empatia, flexibilidad en los horarios y

una férmula mas orientada a la gestién por
resultados.

Desde su experiencia, la busqueda y aplicacion
de férmulas creativas para poder mantener el
contacto entre todo el equipo son claves en
esta etapa. Por ejemplo, frente al agotamiento
por el exceso de encuentros por Zoom y

otras plataformas, propone aplicar el método
japonés Nemawashi, que sirve para acortar las
reuniones y decidir mas eficazmente.

Refiere que ese método consiste en dar algunos
pasos previos para compartir informacién, a
través de otros canales como llamadas, correo
o WhatsApp, para luego llegar a las reuniones
de videoconferencia solo para establecer
acuerdos. En su opinién, un colaborador con
menos preocupaciones es mas productivo

y, en esa linea, se debe fomentar que los
trabajadores compartan mayor tiempo con sus
seres queridos y respetar esos espacios.

Oscar La Torre menciona que los entrevistados
coinciden que la pandemia ha acelerado
cambios y desafios en el ambito laboral. Entre
ellos esta la necesidad de avanzar hacia la
formalizacién y modernizacién del empleo, que
implica invertir en el desarrollo de capacidades
digitales, el uso de analisis de datos vy el
desarrollo de modelos de liderazgo efectivo
para equipos de trabajo remoto.

Por su parte, Juan Carlos Benavente asevera
que, a corto y mediano plazo, se debe avanzar
en tener una legislaciéon que se adapte a los
cambios vy llegar a un punto de equilibrio entre
los requerimientos para trabajar en casa vy las
necesidades de los empleadores. También,
agrega, se deben impulsar practicas que
fomenten el balance de la vida personal y el
trabajo. En esa misma linea, Gustavo Asato
considera importante definir bien los horarios
de trabajo, tener plataformas tecnolégicas
adecuadas para desarrollar la labor, incorporar
el concepto de pausas activas y apostar por
ambientes con una buena ergonomia. CT«
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CONSULTORIAEN
COMPLIANCE PENAL

El 1 de enero de 2018 entré en vigencia la Ley
30424 a través de la cual se busca evitar que
las empresas sean utilizadas como medios
para la comision de delitos. La norma tiene
por finalidad, entre otros, la de sancionar a
toda persona Juridica que se vea beneficiada
por un hecho delictivo realizado por personas
naturales vinculadas a ésta (particularmente,
delitos de Cohecho Genérico, Cohecho
Especial y Cohecho Transnacional, Lavado de
Activos y Financiamiento del Terrorismo). Esta
responsabilidad resulta ser independiente de
la que pueda acarrear la persona que
cometio6 el ilicito.

Las sanciones que se pueden aplicar pueden
llegar incluso hasta la orden de disolucion y
liquidacion de la empresa.

Ante ello, la norma prevé la posibilidad de
eximir de responsabilidad a la persona
juridica por la comisién de delitos en la
medida que la empresa implemente un
Sistema o Modelo de Prevencion de delitos en
el interior de su organizacion.

NUESTROS SERVICIOS

Torres y Torres Lara

Abogados

EMPRESA
SR J] SOCIALMENTE
RESPONSABLE

Las fases de nuestra consultoria son las
siguientes:

il

Levantamiento de informacioén
Revision de documentacién y procesos internos.

Informe Situacional

Diagnoéstico inicial sobre el grado de adecuacién
que tenga el cliente y riesgos preliminares
advertidos.
Elaboracion de Matrices de
Documentos

Riesgo vy

Identificacién, evaluacién y mitigacion de riesgos
detectados en el cliente, Politicas de Prevencion de
Delitos, Designacion del Encargado de Prevencion,
entre otros.

Implementacion

Capacitacion al Encargado de Prevencién del
Sistema y al personal del cliente.

Auditoria Interna

Verificacion de la correcta y eficiente
implementacién de las medidas elaboradas.

PRINCIPALES BENEFICIOS

Disminuir o eximir la responsabilidad penal de la empresa frente a los actos ilicitos cometidos por sus

trabajadores o personal relacionado.

Reducir la configuracion de actos ilicitos dentro de la empresa.

Mejorar la percepciéon e imagen de la empresa frente a terceros (clientes, proveedores y socios de negocios) al
implementar libremente prdcticas de anticorrupcién dentro de la organizaciéon, diferencidndose de otras

empresas en el mercado.

Para mayor informacion escribenos a: contacto@tytl.com.pe
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Entrd en vigencia en enero de este afno y servira de guia para las reformas econdémicas
que el Gobierno chino tiene pendiente canalizar.

Escribe CLAUDIA MARTINEZ ZUNIGA'

emanas atras, un tribunal

de distrito de Fangshan

en Beijing, aplicando las

disposiciones establecidas

en el recientemente

publicado primer Cédigo

Civil chino, resolvié que

un hombre deberia pagar

a su exesposa, Como

compensacion por las tareas
domeésticas que realizé en la residencia conyugal
por 5 aflos, la cantidad de $ 7,700. Este monto,
que es distinto a lo que le correspondia a la
exesposa por bienes gananciales y pension
alimenticia de su hijo, serfa la valorizacién
que le esta reconociendo el tribunal chino al
trabajo doméstico de la exesposa.En términos
generales, varios especialistas en el tema
consideran que el tribunal tomd en cuenta
que un cényuge que trabaja fuera del hogar
familiar puede beneficiarse de los recursos, las

conexiones y el estatus que obtienen del empleo
que ejercen, mientras que aquellos que trabajan
en el hogar enfrentaran dificultades cuando
busquen empleo después de un divorcio por

la falta de experiencia y desarrollo laboral. Eso
significa que quienes se encargan de las labores
domésticas pagan un costo oculto, adicional a
los esfuerzos que hicieron durante el matrimonio
y ese serfa el valor que se estaria compensando.
Este caso es solo una muestra de que los
tribunales chinos ya vienen aplicando su nuevo
Cédigo Civil para emitir sentencias, el cual entré
en vigencia el 1 de enero de 2021. Este Cédigo
es una fusion de leyes civiles existentes y
nuevas que se extiende a lo largo de 7 capitulos
y 1,260 articulos. Wang Li Ming, miembro de la
comision que elabord el Cédigo indicd que «el
Cddigo Civil es la primera ley que lleva el titulo
de “cdédigo” para la Republica Popular China, el
cual establece los principios fundamentales para
la regulacién de las actividades comerciales,
como la proteccién a los derechos de la
persona, sin lugar a dudas, refleja tanto la
realidad de China como la voluntad del pueblo»
(traducciéon propia).

1 Abogada con Maestria en Inversiones Chinas en Paises en Desarrollo por la University of International Business and Economics (UIBE), Bei-
jing, China, con especializacién en derecho chino por la Escuela de Derecho de la UE y China de la University of Political Sciences and Law.
Asociada sénior del Estudio Rodrigo, Elias & Medrano. Presidenta de la Asociacion de Ex Becarios de China (Adepec).
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El Cédigo ofrece proteccion juridica a una serie de

intereses que van desde derechos de propiedad,
derechos personales (a la vida, integridad fisica,
salud, etc.), privacidad y proteccién de datos,
matrimonio, medioambiente, entre otros.

Emitir un codigo civil vanguardista, con tantos
conceptos no tan familiares para los tribunales
chinos, tiene un gran significado en este pais, y
su aplicacién dependera de cdémo sea utilizado,
€aso por caso, y de las interpretaciones que
realice la Corte Suprema de China.

Cabe precisar, de acuerdo con la exposiciéon de
motivos del Cédigo, que este servira de guia
para las reformas econdémicas que el Gobierno
chino tiene pendiente canalizar: por un lado,
construir mecanismos legales para encauzar

las soluciones frente a los problemas de la
sociedad moderna, como la crisis mundial de
COVID-19 v, por otro lado, el principal problema
que enfrentarfa el sistema judicial chino con

la promulgacién del Cédigo, que es el obtener

mayor predictibilidad en las sentencias judiciales

y evitar fallos contradictorios.

Regresando al caso de la compensacion por
tareas domésticas que ha llamado la atencién

CAPECH

a nivel mundial, la anterior ley de China
(articulo 40 de la Ley de Matrimonio) limitaba
el derecho a reclamar una compensacién por
las tareas del hogar solo en circunstancias en
las que existiese un acuerdo por escrito entre Ia
pareja que adoptase un régimen de separacion
de bienes durante su matrimonio. En otras
palabras, si no habia un acuerdo que establezca
reglas de propiedad separadas entre la pareja,
ninguno de los cényuges tenfa derecho a
solicitar la compensacion.

En realidad, el acuerdo prenupcial de
separacién de bienes continla siendo de poca
aplicacién en China, por lo tanto, la regla de
compensacion bajo la Ley de Matrimonio
apenas se aplicaba en la practica judicial.

Por su parte, el articulo 1,088 del nuevo
Cddigo Civil chino modifica dicha norma y
establece que, cuando uno de los cényuges
tenga mayores obligaciones para criar hijos,
cuidar de los ancianos o ayudar al otro
cényuge en su trabajo, este tiene derecho

a solicitar una indemnizacién en caso de
divorcio. Los arreglos especificos para hacer
tal compensacién seran determinados por los
cényuges, mediante un acuerdo de partes o

TRADE
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seran adjudicados por el tribunal respectivo
cuando no se llegue a un acuerdo.

Independientemente de si el monto establecido
por el tribunal en el caso antes descrito es
demasiado poco para un matrimonio de

cinco afos, el fallo del tribunal chino tiene

un impacto social y juridico positivo en la
igualdad de género vy la vida familiar, pues el
nuevo Cédigo ha abierto la puerta para poder
compensar las tareas del hogar que realice uno
de los conyuges —ya sea mujer u hombre—,
las cuales, hasta la fecha, son un trabajo

no remunerado. Este fallo estaria trazando

el camino para que otros paises analicen la
posibilidad de reconocer el valor del trabajo
domeéstico.

Algunos otros conceptos que regula el primer
Cédigo Civil de China y que deberiamos hacer
seguimiento para ver cémo van a resolver los
tribunales chinos son los siguientes:

LA INFORMACION PERSONAL

El Cédigo coloca la vida privada bajo proteccién
legal e incluye el correo electrénico personal, el
historial de viajes y la informacién biométrica en
el alcance de la informacién personal que debe
ser protegida por la ley. El Cédigo reconoce el
desarrollo de la libre personalidad, derecho a la
vida, cuerpo y salud, al honor y a la privacidad.
Cabe precisar, respecto a este Ultimo punto,
que pone especial énfasis en la proteccién de
datos personales, lo cual deberd entenderse
como la proteccién hacia la recopilacién de
datos personales en internet, reconocimientos
biométricos, manipulaciéon de genes y/o
embriones humanos. El énfasis en los derechos
relacionados a la persona refleja la necesidad
de hacer frente a los desafios que surgen con
las nuevas tecnologias; sin embargo, pese a que
esto esta regulado en el Cédigo, no queda claro
cémo se protegerian estos derechos frente al
uso por parte del Gobierno chino.

Claudia Martinez: hay que enfocarse desde la cultura legal
chinay no con ideas occidentales preconcebidas.

EL USO DE LA TIERRA

En China, el propietario de la tierra es el

Estado chino o, en el caso de tierras rurales,

la propiedad es colectiva y les pertenece a

los habitantes de dicha localidad rural. Por lo
tanto, lo que obtienen las personas en China
respecto de sus inmuebles son una especie de
derecho de superficie, pues las construcciones
sobre el terreno pertenecen al propietario de
los derechos de uso de la tierra y, si transfieren
por venta o herencia las construcciones o
edificaciones, también se transfieren los
derechos de superficie. La duracién de este
derecho varia segun su uso, siendo que para
efectos de vivienda residencial el plazo es de
70 aflos. A medida que se acerca la primera ola
de vencimientos, las personas que cuentan con
estos derechos desean saber qué deben hacer
con sus hogares, por lo que es necesario aclarar

El tribunal de Fanshan inaugurd el Cédigo Civil chino resolviendo
una demanda de divorcio cuyo fallo tendrd un impacto social y
juridico positivo en la igualdad de género y la vida familiar en China.

CAPECHI
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LOS CUATRO NIVELES
DEL SISTEMA JUDICIAL DE CHINA

Tribunal
Supremo
Popular

Tribunal Popular Superior

Tribunal Popular Intermedio

Tribunal Popular Primario

qué pasa después de que expire ese derecho.
Ante ello, el Cddigo reafirma que los derechos
de superficie de la tierra para las residencias

se renovaran automaticamente después de

su vencimiento; sin embargo, no se especifica
claramente si los propietarios deben pagar algun
monto por renovar ese derecho o sera gratis.

PROTECCION CONTRA EL ACOSO SEXUAL

El Codigo establece que, en caso de acoso
sexual, la victima también tendra derecho a
una compensacién por parte del delincuente.
En este contexto, las empresas, escuelas,
universidades, etc., estan obligadas a adoptar
e implementar normas internas en materia

de proteccién contra el acoso sexual, manejo
de denuncias, educacién y cooperacién con
las autoridades investigadoras, entre otras
medidas.

Ahora bien, habiendo mencionado algunos
casos Y situaciones particulares que estd
generando la aplicacién del Cédigo, nos
preguntamos por qué es importante que,
nosotros, peruanos, entendamos cémo
funciona el sistema legal chino y su derecho
civil. ;Por qué deberia llamarnos la atenciéon
que China haya promulgado su primer Cédigo
Civil? Porque China es nuestro principal socio

[41]
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Los jueces son elegidos o
designados por la Asamblea
Popular Nacional de China

Funcionan a nivel provincial

Funcionan a nivel municipal

Se estima que existen 3,140 de
estos tribunales a nivel de
condado vy distrito

comercial, no solo en términos de comercio
exterior, sino también por las grandes
inversiones que ha realizado Ultimamente en
nuestro pals, a través de sus empresas estatales
y privadas.Siendo que China es tan importante
para nuestra economia, es necesario conocer
cémo es su sistema juridico, sus leyes, cémo
sSoNn sus empresas y qué aspectos debemos
tomar en cuenta cuando vamos a firmar un
contrato con una contraparte china o cuando
vamos a trabajar con una empresa china.
Como dijo Sun Tzu en El Arte de la Guerra: «Si
conoces a tu enemigo y te conoces a ti mismo,
saldras triunfador en mil batallas».

Finalmente, si bien debemos conocer mas a
China en su aspecto legal, considero importante
traer a colacién lo que la mayoria de mis
profesores en China me decian, que los que
quieren saber de derecho chino y vienen de

un mundo occidental tienden a compararlo
—encontrar semejanzas y diferencias— en

base al sistema legal con el cual se encuentran
mas familiarizados, lo cual puede conllevar a
enfocarse en conceptos e ideas preconcebidas
occidentales en vez de hacerlo segun conceptos
de la cultura legal de China, lo que promueve
gue se considere al sistema legal chino como un
sistema originariamente fallido. €T

TRADE
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SUPERALIMENTOS

LOSNU

VOS5

FMBAJADORES

Frutas frescas, hortalizas y granos andinos obtienen gran demanda en China y en
todo el mercado asiatico por sus poderes nutritivos, ideales para estos tiempos de
pandemia. El interés que despiertan echa luz sobre otros productos locales.

Escribe GIULIANA LEVANO

fines de enero pasado,

las principales avenidas

de las ciudades chinas de
Beijing y Shanghai lucieron
paneles con la marca
Super Foods Perd, en los
que se promocionaron

los superalimentos
peruanos que encierran

un sorprendente poder
nutritivo. También, en las paradas de buses

y centros comerciales, se informd al publico
sobre las maravillas que produce el lejano pafs
de América del Sur, con el que China mantiene
lazos histoéricos; este mensaje se reforzé a
través de plataformas digitales y se estima que
alcanzé un millén de visualizaciones.

Se considera superalimentos a un conjunto

de cultivos —entre los que destacan algunas
frutas, hortalizas y granos andinos— que

son ricos en vitaminas y minerales y

que contribuyen a fortalecer el sistema
inmunoldgico, asi como ciertas especies
marinas prédigas en vitaminas y acidos grasos
omega-3. Esto significa que son alternativas
con gran ventaja en momentos en que

se requiere una alimentacién saludable v,

[42]
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Mario Ocharan, director de Promocion de las Exportaciones y
director de Inversiones de Promperd.

ademds, generan muchas oportunidades, pues
constituyen un nicho de mercado en alza.

«La campafia de Super Foods Peru estuvo

a cargo de las dos oficinas comerciales que
tenemos en Beijing y Shanghai —refiere
Mario Ocharan, director de Promocién

de las Exportaciones de PromPer(—. El
primer trimestre del afio suele ser el de
mayor negociacién alla, pues se inicia con la
celebracién del Afio Nuevo chino». En 2020,

TRADE
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se exporté a China 157 millones de productos espera gue alcancen pronto los primeros lugares:
bajo la marca Super Foods Perd, lo que significé su exportacién en 2020 sumé 15 millones de
un crecimiento del 5% respecto de 2019 y ddlares, lo cual significd un crecimiento del 50%
representé 53,000 toneladas de envios. con respecto al aflo anterior.
Los tres cultivos con mayor demanda en el La exportacién de ardndanos crecié en 5% con
mercado chino fueron los arandanos frescos relacién a 2019 y las paltas lo hicieron en 2%.
(casi 75 millones de ddlares), uvas frescas (38 Las uvas, en cambio, se mantuvieron estables
millones de délares) y paltas frescas (26 millones porque su consumo tradicional en febrero y
de ddlares). Las mandarinas frescas estan marzo de 2020 se vio alterado por la pandemia
recibiendo un interés importante, al punto que se y el confinamiento obligatorio.

[43]

CAPECHI TRADE



W SUPERALIMENTOS

UNA OPCINON PARA MEDIANOS
Y PEQUENOS

La agroexportacion peruana ha alcanzado

un nivel de madurez tal que ahora se dirige a
nichos de mercado especificos. Tal es el caso de
los alimentos funcionales, o «de disefio», que
tienen un efecto positivo en la salud, mas alla
de la nutricién basica, y son los que cuentan
con una mayor presencia en el mercado chino.

«Sus productores son, generalmente, empresas
medianas y pequefias que tienen una opcién de
comercio con China: hablamos del maiz gigante
del Cusco, la quinua en grano, el sacha inchiy
el camu camu, que viene creciendo poco a poco
desde 2018. Calculamos que sus ventas pueden
alcanzar este afio los 3 millones de ddlares,

lo cual significarad un crecimiento importante,
impulsado por la pandemia», sostiene el
ejecutivo de PromPeru.

Sobre el rol de PromPer(, Ocharan menciona
gue «funciona como un puente entre la oferta
exportable peruana y el mercado chino a través
de nuestras oficinas en Hong Kong, Shanghai

y Beijing. También ofrecemos programas de
capacitacién y asistencia técnica, con rutas
especializadas exportadoras tanto para el
mercado chino como para el asiatico en general.
Aconsejamos sobre diversos aspectos, sea
logisticos, financieros, de negociacion y hasta
culturales. Damos una asesoria muy especializada
a unas 15 o 20 empresas, a través de un
programa que se repite unas 10 veces al afio,

de manera que estamos ayudando a mas de

250 empresas a fortalecer sus capacidades de
exportacion, sea en el mercado chino o asiatico».

El ente promotor, ademas, provee a las
empresas de informacién generada por la
inteligencia comercial peruana y por las oficinas
comerciales. Cuando ya estan preparados, se
hacen ruedas de negocios virtuales para los
diferentes sectores, sea textil y confecciones,
servicios, y en especial de superfoods, tanto
para empresas agricolas como pesqueras.

«Debido a la emergencia sanitaria, el afio
pasado no hemos cobrado nada por estos
servicios, y esperamos que este afio tampoco
lo hagamos. Asi ocurrié con la participacion
peruana en la feria Asia Fruit Logistica, que se
hizo de manera virtual en Singapur con miras

CAPECHI

;Quienes nos compran?

Nuestro consumidor final en China es

un millenial o centennial que busca

comer variado y saludable, pero que
también busca experiencias (aprecia
mucho la cultura vy la historia) y estatus,
porgue estos productos son costosos

en el mercado chino. Estan dirigidos
exclusivamente a un nicho de poder
adquisitivo importante, lo cual en China
significa millones de personas: todavia
nuestros productos no llegan al 2% de ese
mercado. Queda, entonces, mucho camino
por recorrer.

Una «tienda bandera»
peruana
en internet

Algunos de nuestros superalimentos

con valor agregado se ofrecen también,
desde diciembre de 2020, a través de

las principales plataformas chinas de
e-commerce, como Jingdong o Alibaba, lo
cual ayuda muchisimo para su comercio

y posicionamiento: recordemos que
Jingdong cuenta con cerca de 362 millones
de usuarios activos y Alibaba es uno de los
20 sitios web mas visitados del mundo.

Marifa Luisa Pujalt, socia fundadora y
gerente general de Laurie & Pujalt, la
empresa que produce sal de Maras

de Natural Crystal Salt (ver recuadro)
cuenta que «Promperd hizo en China

un lanzamiento extraordinario, con una
conferencia de prensa a la que asistieron
muchos medios. La presentacién tuvo
mucho impacto. Es un gran trabajo el que
estan haciendo alla».

Por su parte, Mario Ocharan explica que
«Estas plataformas se dirigen sobre todo
a los retailers, al canal moderno. Estamos
estableciendo un centro de distribucién en
China para que tanto un comprador B2B

o un B2C puedan seguir estos productos
y nosotros lleguemos mucho mas rapido a
completar los procesos de compra que se
generan a través del e-commerce».

TRADE



ALL YOU
NEED IS IN
PERU

Los superfoods peruanos se venden también a través
de las tiendas chinas en linea |D.com y Tmall.com

La pequena empresa que
quiere conquistar al gigante

Laurel-Pujalt es la empresa peruana que
produce sal de Maras gourmet en diversas
presentaciones. Esta dirigida por una mujer,
Marfa Luisa Pujalt, quien, desde diciembre
de 2020, ingresé a Jingdong como parte
del grupo de empresas peruanas que se
promociona en esa plataforma.

Marfa Luisa nos cuenta que «Estamos
vendiendo la sal de Maras china en
presentacion de 150 gramos y también

los molinillos de 100 gramos. En la pagina
de nuestros productos se ha colgado un
video traducido al chino y se han colocado
imagenes y presentaciones muy bonitas.
Se ve el esfuerzo y esmero que han puesto
PromPerl y la plataforma china. Ha habido
mucho entusiasmo para dar a conocer
nuestros productos».

Laurel-Pujalt tiene ya diez afios en el
mercado gourmet peruano y decidié dar
el salto a un mercado enorme. «Hemos
sido pocos los seleccionados: tenfamos

[45]
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que ser productos con mucho valor
agregado —afade Pujalt—. Se requiere
mucho esfuerzo. Nosotros contamos

con certificaciones internacionales como
HACCP, que garantiza la trazabilidad de
nuestros productos. Otra exigencia era
tener la Marca Perd, para lo cual hemos
pasado por una evaluacién muy rigurosa.
La presentacion, por ejemplo, tiene que ser
de gran calidad para que lo que se exhiba
haga quedar bien al pais».

«Quiero destacar el extraordinario trabajo
que esta haciendo PromPerU. Ellos nos
han acompafiado desde hace mas de

un afno, durante toda la pandemia, y el
profesionalismo que han demostrado

es increible: nos hacen seguimiento,

nos han capacitado para el marketing,
para el e-commerce, el etiquetado vy la
presentacion. Es una enorme ayuda para
las pequefias empresas que queremos
hacer un buen trabajo».

al mercado asiatico en general. Esperamos que
la situacién se regularice vy, a partir del tercer
trimestre de este afio, estemos en la capacidad
de visitar estos paises con empresarios
peruanos y activar la participacién nacional con
superalimentos», afirma el también director de
Inversiones de PromPerU.

En cuanto a la proyeccién vy los desafios de
estos productos, Ochardn explica que «A través
de estos productos estrella que todavia no son
consolidados, pero que estan creciendo a ritmo
muy fuerte, vamos a comenzar a jalar otros
productos. Claro que en el rubro alimentario
estd siempre la dificultad del acceso sanitario,
por lo cual estamos trabajando con el Gobierno
chino y Senasa para incrementar el portafolio
de productos que ofrecemos a ese mercado.
Creemos que con esta estrategia de marcas
sectoriales se estd posicionando muy bien el
sector de superfoods, que, desde 2020, a pesar
de ser un afio muy complicado, ha empezado

a experimentar un punto de inflexién: ahora
comienza una curva ascendente que va a ir muy
rapido hacia arriba». CT«
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(S DE AGUA DULCE

Los aldeanos de Higrompampa en Huanuco y la Empresa de Generacion Huallaga S.A.
echaron las redes para un proyecto rentable, autosostenible y amigable con el medioambiente.

| 24 de enero de 2020 fue el
dfa fijado por los aldeanos de
Higrompampa para la primera
cosecha; con los nacientes
rayos del sol, echaron las
redes en la poza de agua
dulce. Era la culminacién de
un ansiado proyecto que
comenzé 10 meses atras
con la firma de un convenio
con la Empresa de Generacién Huallaga
S.A. (EGH) bajo el liderazgo de China Three
Gorges Corporation (CTG), empresa encargada
desde 2019 de la operacién de la Central
Hidroeléctrica de Chaglla, en el departamento
de Huanuco.

Ese dia, como si se repitiera el episodio

biblico, las redes salieron cargadas de peces
paco que aleteaban con sus carnes prietas y
escamadas, para jubilo de los comuneros. Para
la comunidad campesina era el comienzo de un
nuevo emprendimiento econdémico —vendieron
mas de 700 kilos de carne de pescado vy
obtuvieron un ingreso de mas de 8,000 soles
para reinvertir en la segunda cosecha—, y

CAPECHI

asegurar una nueva fuente nutricional de

alta calidad para las mesas de las mas de

40 familias de la comunidad y los poblados
aledafios. «Antes, tenfamos que pescar en el rio
0 comprar en otros pueblos para comer peces.
Ahora, no solo nos alimentamos con la crianza,
sino que también logramos mas ingresos con la
venta», explica el aldeano Filomeno Trujillo.

El proyecto Mi Piscigranja Comunal es una
muestra mas de la amistad entre China y
América Latina. Al observar que la poblacién
que vive en el area de influencia directa de

la Central Hidroeléctrica Chaglla sufria de
aislamiento geografico y pobreza, la empresa
China Three Gorges Corporation (CTG) se
Propuso promover y apoyar a los campesinos
para que sean actores principales de su propio
desarrollo aprendiendo a realizar actividades
sostenibles que no afecten su medioambiente.

Fue asi como el 16 de junio de 2019 se firmd
el Convenio de Apoyo Social 001-2019 entre
la Empresa de Generacién Huallaga S.A.

(EGH) vy la Asociacion Comunal del Caserio de
Higrompampa, con la finalidad de desarrollar la
actividad de acuicultura.

La crianza de peces
tropicales es una buena
alternativay la cosecha
de especies como el paco
es muy rentable.
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El dia de la cosecha de su granja de peces. Antes se dedicaban al cultivo del maiz y cria de animales domésticos para autoconsumo.

El programa contempld un periodo de 6 meses
de capacitacién mediante talleres tedéricos

y préacticos, que ensefié a los comuneros

a desarrollar la técnica de crianza para la
produccién de peces. Ademas de contratar al
experto que brindd la capacitacién, la empresa
apoyé con maquinarias y financiamiento para

la construcciéon del estanque de 20 x 50 m de
extensién y 2 m de profundidad, y la compra de
alevinos (crias de pez).

Antes, los campesinos de Higrompampa vivian
de actividades como el cultivo del maiz y la cria
de animales domésticos para su autoconsumo;
gracias a la piscigranja, han adquirido nuevos
medios para sostenerse y, actualmente, ya van
por la segunda cosecha de peces paco.

La EGH elabord, ademas, un programa de
reproduccién de alevinos nativos en colaboracién
con el Instituto de Investigacion de la Amazonia
Peruana (IIAP), lo que permite al pueblo
aumentar sus rentas con peces de mayor valor
econdémico, como la carachama. Este programa
fue premiado por el Programa Nacional de
Innovacién en Pesca y Acuicultura del Perd.

El gerente de Sostenibilidad de la EGH Carlos
Vésquez expresd su confianza en el futuro, ya
que se ha construido un nuevo estangue y se
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esfuerzan por ofrecer comidas y otros servicios
turisticos. Ademads, algunos caserios cercanos
han mostrado su interés en participar.
«Queremos dar mas valor agregado a los
peces y damos la bienvenida a méas pueblos
para integrarse en este programa», subraya
Vasquez.

Asimismo, la EGH ha formado un equipo
dedicado a la forestaciéon alrededor del embalse,
ha prestado servicios gratuitos de autobus y
lancha al pueblo, donado libros y cuadernos a
las escuelas locales y tiene planeado lanzar un
programa agricola de palta para crear ingresos
este afio.

«Es nuestra responsabilidad generar
continuamente electricidad limpia al servicio
de los peruanos, proteger el medioambiente
ecoldgico y promover la vida de las
comunidades dentro de la Central, dice con
orgullo Elcio Mauricio, director de Operacién y
Mantenimiento de la EGH.

Como la tercera mas grande de Perd, la central
de Chaglla cuenta con una capacidad total
instalada de 45,6 megavatios y una produccién
eléctrica anual de 2,400 millones de kilovatios
por hora, lo que representa el 7% del consumo
nacional (RL). €T«
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sostenido del comercio bilateral,
incremento de exportaciones no tradicionales aun
insuficiente y mayor numero de productos exportados,
el TLC con China cumple una década desde su entrada
en vigencia. La optimizacion del acuerdo debera hacer
ajustes necesarios también en materia de inversion.

Escribe SERGIO CARRASCO del todo predecibles en la economia,
el comercio v la inversiéon, entre
otros muchos aspectos.

En términos generales, la década
transcurrida desde el 1 de marzo de 2010
encumbré a China como primer socio comercial
de nuestro pafs e impulsé vigorosamente la
inversion china en el Perd, convirtiéndose

en el inversionista minero que exhibe mayor
dinamismo (controla aproximadamente 20%

de la cartera de proyectos mineros v es el
principal destino de exportacion de productos
metalicos), fenémenos ambos jalonados por el
referido acuerdo.

ircunstancias particulares
enmarcan el décimo afio
de vigencia del Tratado
de Libre Comercio (TLC)
gentre el Perd y China. De
un lado, el 50 aniversario
del establecimiento de
relaciones diplomaticas
bilaterales y, asimismo y en
distinta escala, el décimo
aniversario de creacion de

la C&mara de Comercio Peruano China (Capechi) Visto desde otra perspectiva, en palabras del
y, de otro lado, un escenario mundial marcado embajador de China en el Peru, nuestro pais
por la pandemia y, como consecuencia de ella, es el cuarto mayor socio comercial del gigante

inmerso en una transformacion con alcances no asiatico en América Latin
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Pero ;cuales son los detalles del impacto del

TLC y cudles sus proyecciones y expectativas

en torno de la optimizacién del mismo? Tales
preocupaciones fueron materia del seminario a
distancia «TLC Perd-China: 10 Afios de Progreso
y Beneficios» organizado por Capechi, con

la participacién del viceministro de Comercio
Exterior Diego Llosa, los embajadores del Perd
en China y de China en el Peru, Luis Quesada y
Liang Yu, respectivamente, el director general de
Asuntos Econdémicos del Ministerio de Relaciones
Exteriores, embajador Luis Tsuboyama, v el
presidente de Capechi José Tam. Asimismo, un
panel integrado por el exministro de Comercio
Exterior y Turismo Edgar Vasquez, la directora del
Centro de Estudios de China y Asia Pacifico de la
Universidad del Pacifico Rosario Santa Gadea, el
country senior de PwC Peru Orlando Marchesi,

y el gerente de Asuntos Corporativos de Minera
Chinalco y vicepresidente de Capechi Alvaro
Barrenechea.

BENEFICIOS AL TRASLUZ

En una amplia exposicién, el viceministro

de Comercio Exterior destacé el papel del
comercio externo en la politica comercial del
pais y su impacto en la economia, con cifras
prepandemia: 1.6 millones de empleos asociados
a exportaciones, mas de 8 mil empresas
exportadoras (72% de ellas pymes), incremento
del comercio de bienes y servicios de 35%

del PIB (2000) a 46% (2019) que refleja una
creciente insercion en las cadenas internacionales
de valor, impulso a la diversificacién reflejada

en 4,755 productos exportados, y promocion
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v

de la descentralizacién, a través de una
oferta exportable y nuevos productos de
distintas regiones del pais.Desde luego, como
sefiald Diego Llosa, la pandemia ha afectado
negativamente la demanda, el consumo vy

los precios, particularmente, de las materias
primas. También, ha tenido consecuencias
similares debido al confinamiento inicial en la
produccién y la oferta exportable. A esto se
afaden los problemas derivados de las mismas
causas, que, sin embargo, han venido siendo
superados paulatinamente.

Sefiales y prondsticos coinciden, en efecto,
acerca de una recuperacién de nuestra
economia y, en particular, de nuestro comercio
exterior, que el viceministro de Comercio
Exterior atribuye a la red de acuerdos
comerciales, puesto que, no obstante ser la
nuestra una economia pequefia, esta bastante
integrada al mercado internacional. De hecho,
alrededor del 90% de nuestras exportaciones
estd dirigido a mercados de paises socios. Al
respecto, destacé la entrada en vigencia del
TLC con Australia a partir de febrero 2021, los

Embajadores de China en Per(, Liang Yu, y del Pert
en China, Luis Quesada, relievaron beneficios y
desafios de la relacion bilateral y del TLC.
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avances en el TLC con Gran Bretafia (que el
Congreso aprobd dias antes del fin de 2020) y
los avances en las negociaciones con el mismo
fin con India.

En cuanto al TLC con China, el viceministro
resaltd su importancia no solamente por

sus beneficios directos, sino también en
relacién a la participacién de Asia en el
comercio internacional peruano, que se ha
incrementado hasta alcanzar el 42% de
nuestras exportaciones en 2019 siendo los
mercados de destino China, principalmente,
pero también Corea, Japén e India. En ese
sentido, el TLC con China constituye un hito

en la relacién comercial y econémica con la
regién Asia Pacifico, que era considerada un
mercado distante por muchos operadores
econdmicos. A una década de vigencia del TLC,
hay cada vez més exportadores que consideran
natural la busqueda de mercado en China y son
numerosos los emprendimientos cuya actividad
estd basada en importaciones de China. Como
todo TLC, este abarca medidas arancelarias

y no arancelarias (sanitarias y obstaculos
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Potencial por realizar

Hay oportunidades por aprovechar para muchos productos peruanos, incluyendo algunos
que ya se exportan

Para el viceministro de Comercio Exterior, el crecimiento de la economia china —y las
consecuentes preocupaciones por la seguridad alimentaria y la consolidacién del poder
adquisitivo de las clases medias chinas— abre oportunidades para la exportacién de
productos alimenticios.

En ese sentido, recordé el potencial no realizado de productos peruanos que ya ingresan a
China, como langostino (85%) paltas (69%), uva (65%), arandanos (60%), entre otros.

Pero también se requiere continuar trabajando para suscribir los protocolos sanitarios
correspondientes a nuevos productos, entre los cuales se cuentan en lugar expectante el
platano fresco y la granada. También se mantienen constantes las gestiones para el acceso
de la carne de ave y de cerdo, pecana, plantas de arandanos, frutos procesados (pulpa
congelada de palta, arandano y mango), y otros.

Entre los productos alimenticios priorizados para
la promocién en China, se encuentran productos
agroindustriales frescos, tales como la palta,

la uva, el mango, la mandarina y el arandano;
alimentos procesados (ready to eat), como el
esparrago y la alcachofa; alimentos funcionales,
como la maca y la quinua; productos
hidrobiolégicos congelados, como el langostino vy
la pota. Asi también el café y el chocolate.

No solamente hay productos alimenticios en el
Uva, mango y palta son algunos de los productos portafolio de productos priorizados. También se
priorizados para su promocion en China. incluyen los siguientes: en el rubro vestimenta,

prendas de alpaca de tejido de punto (cardigans,

sweaters, accesorios de puntos, bufandas,
pashminas), prendas de alpaca de tejido plano (abrigos, capas, accesorios en plano,
bufandas, pashminas); en el rubro decoracién y regalo, figuras de animales y personajes;
en el rubro manufacturas diversas, cosmética y salud, colorantes naturales; y en el rubro de
manufacturas de madera, pisos y maderas aserradas.

técnicos al comercio) en relacién al comercio MENSAJE DETRAS DE LAS CIFRAS
de bienes, e incluye, ademéas, tanto servicios e
inversiones como movimiento de personas de
negocios, cooperacion y propiedad intelectual.
Su marcha es objeto de seguimiento por parte
de una comisién administradora del TLC, que
se ha reunido en dos ocasiones (2012 y 2018)
y, segudn anuncié, lo hard préximamente para
continuar con el fortalecimiento del acuerdo.

En estos 10 afios de vigencia del TLC, el
comercio bilateral se ha mas que duplicado.
Nuestras exportaciones a China acumularon
un valor agregado de mas de US$ 89 miles
de millones de ddlares, si bien un muy
modesto 4.3% correspondié a exportaciones
no tradicionales. La tasa de crecimiento
promedio anual de las exportaciones a China
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—tradicionales y no tradicionales— fue de
11.6%. La tasa es tanto mas significativa si
se compara con el 2% que corresponde a la
tasa promedio anual de las exportaciones de
América Latina.

En el rubro de las exportaciones no tradicionales,
desde la entrada en vigencia del TLC, los que mas
crecieron fueron los sectores agropecuario (28%),
pesquero (19%) y minero no metalico (19%).

En 2019 —Ultimo afio de actividad comercial
internacional en condiciones normales—, China
fue el mercado de destino del 29% de nuestras
exportaciones y aquellas no tradicionales,
principalmente provenientes del sector
agroexportador (uva, arandanos, sobre todo),
registraron un récord histérico.

Segun el Estudio de Aprovechamiento del TLC
Perd-China a 10 afios de vigencia del Ministerio
de Comercio Exterior y Turismo (Mincetur), en

la sefalada década se registraron 786 nuevos
productos exportados a China, por un valor
acumulado de exportaciones de 2,014 millones de
ddlares. De dichos productos, el 96% pertenece
al sector no tradicional, particularmente, de los
rubros metalmecanico (con una participacién de
26%), quimico (16%) y textil (16%).

Por otra parte, se registraron 1,578 nuevas
empresas exportadoras a China, cuyos envios
alcanzaron un monto acumulado de 23,803
millones de ddlares.

En lo que respecta a las importaciones, el
crecimiento promedio anual de materias primas
y productos intermedios fue de 14%, el de
bienes de consumo fue 12% vy el de bienes de
capital y materiales de construccién fue 10%.

AJUSTES NECESARIOS

Aunque el proceso para la llamada optimizacion
del TLC se dio mediante la evaluacién bilateral
de sus resultados, la negociacién propiamente
dicha se inicié en 2019 vy, desde entonces, se
han sucedido 4 rondas entre las autoridades
concernidas en el asunto de ambos paises.
Segun el Mincetur, durante la emergencia
sanitaria y hasta lo que va de 2021, los equipos
han continuado trabajando y coordinando, a
través de medios virtuales.

Las dreas o aspectos a optimizar que se han
identificado son los siguientes:
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= Inversién; la idea es establecer un
marco que impulse el incremento vy la
diversificacién de los flujos provenientes
de China, que actualmente estan
concentrados en mineria (55%) y finanzas
(42%), orientdndolos a la digitalizaciéon y
telecomunicaciones, entre otros.

= Facilitacion de procedimientos y tramites,
con el objetivo de simplificarlos y hacerlos
mas claros, liberando de trabas operativas
que afectan sobre todo a las mipymes para
alcanzar los beneficios.

= Fortalecimiento de la cooperacion
aduanera, con el propésito de lograr una
mayor eficiencia y garantizar un mayor flujo
de comercio.

= |ncorporacion de aspectos referidos a la
digitalizacion aprovechando los beneficios
que hoy ofrecen las tecnologias, asunto
sobre el que no estuvo contemplada la
inclusién de un capitulo —dado su incipiente
desarrollo cuando se negocié el TLC—,
pero gue hoy es un canal fundamental en el
comercio y para el cual se requiere regular
las certificaciones electrénicas.

A su vez, el embajador de China en el Peru
expresd que la optimizacién del TLC elevard

el comercio bilateral a un nivel superior.

Tras destacar la coincidente oposicién al
proteccionismo de parte de China vy el Perd,
aludié a la complementariedad de las economias
de ambos paises vy a la importancia de las
importaciones chinas en la transformacion
digital. Todas las mesas tematicas han alcanzado
avances importantes al momento. Segun el
Mincetur, a la fecha, destacan en la negociacién
los avances en cuanto a reglas y procedimientos
de origen y en materia de propiedad intelectual.
Los temas aun pendientes de negociacién son
pocos Yy especificos.

RETOS Y OPORTUNIDADES

En opiniédn del director de Asuntos Econdmicos
del Ministerio de Relaciones Exteriores
peruano, persisten desafios en cuanto al flujo
comercial asimétrico, ya que el Perd continla
exportando mayoritariamente commodities,

a pesar del incremento de nuestras
exportaciones, audn de las no tradicionales.
Sostuvo que una de las formas de mejorar esta
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786 nuevos productos exportados a China, por un valor
acumulado de 2,014 millones de ddlares en diez afios de
vigencia del TLC.

asimetria en el intercambio podria ser a través
de inversién china destinada mas alla de la
mineria y las finanzas, orientadas a desarrollar
competencias a través del flujo tecnoldgico y
de conocimiento.

De manera concordante, el exministro de
Comercio Exterior y Turismo destacé el
crecimiento de la economia china en un
escenario duro y complejo como el actual,

lo que considera que abre posibilidades de
expandir el comercio y las inversiones. Pero
seflalé que también plantea la necesidad

de profundizar la sinergia entre los sectores
publico y privado, por ejemplo, en los
esfuerzos que realizan la Cancilleria y el
Servicio Nacional de Sanidad Agraria (Senasa)
para la suscripcién de nuevos protocolos
fitosanitarios que allanen el acceso de nuevos
productos al mercado chino vy diversifiquen las
exportaciones, con el fin de darle un nuevo
perfil a la balanza comercial.

A manera de referencia digna de
consideracion, el exministro refirié que,
mientras que en el caso de las exportaciones
a China menos del 5% corresponde a
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exportaciones no tradicionales, en el caso

de las exportaciones a Estados Unidos, las
exportaciones no tradicionales superan el
70%. Asimismo, coincidié en la necesidad de
diversificar las inversiones chinas en el Peru. Al
respecto, para el arribo de nuevas inversiones
en otros rubros, consideré clave el proyecto
del puerto de Chancay, que lleva adelante el
consorcio Cosco Shipping Ports, que reline a
la naviera estatal china Cosco Shipping vy la
minera peruana Volcan, y esta destinado a
ser un hub logistico de recepcién de carga de
China y Asia, en general, y de trasbordo para
los paises de la costa oeste de Sudamérica.

El embajador de China en el Perd relievé la
importancia de dicha obra y destacé que el
Peru es el destino preferido de inversiones de
su pais en América Latina, habiendo llegado
ya a nuestro pais 170 empresas chinas, casi 7
veces mas que antes de la suscripcion del TLC.

Asimismo, manifestd que paltas, uvas,
ardndanos y langostinos peruanos han
enriquecido la carta alimenticia de los chinos
y destacé el gran potencial de productos de
exportacién no tradicional peruanos, tales
como harina de algas, textiles, entre otros.

Apuntando a la necesidad de diversificar
la oferta peruana, a su vez, considerd
indispensable prestar atencién a las
preferencias del mercado chino vy, en
particular, al crecimiento de la demanda
domeéstica y por productos de calidad.

Con relacién a la diversificaciéon de la

oferta exportadora no tradicional peruana,
la directora del Centro de Estudios de

China y Asia Pacifico de la Universidad

del Pacifico refirié que la transformacién
econdémica de China abre oportunidades,
por cuanto la tendencia a la deslocalizacién
de su produccién a paises cercanos también
representa una oportunidad para el disefio
de una politica de exportaciones que puedan
insertarse en esas cadenas de valor.

El country senior de PwC PerU se refirid
puntualmente a un aspecto indispensable para
brindar seguridad a los negocios bilaterales:

la necesidad de eliminar la doble imposicién.
Actualmente, el Peru tiene sendos convenios
que eliminan la doble tributaciéon con ocho
paises, y entre ellos no estd China. CT«
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Crecimiento diferenciado

Fueron 2,805 empresas peruanas, mayormente microempresas, las que dejaron de exportar
a los distintos mercados internacionales el afio pasado. El nimero es mayor en 13.6%
respecto al registrado en 2019 (2,469 empresas), segn estadisticas recogidas por el Centro
de Investigacion de Economia y Negocios Globales de la Asociacion de Exportadores (CIEN-
ADEX). No obstante, el nimero de empresas que exportaron a China (584) creci 1.8% (8
adicionales respecto al afo precedente).

Segun su tamafio, de las 584, correspondieron 282 a la gran empresa, 23 a la mediana
empresa, 147 a la pequena empresa y 132 a la microempresa. En el caso de la gran empresa
y de la microempresa, se registrd un descenso en el nimero (7 y 1, respectivamente), en
tanto que, en lo que se refiere a la mediana y pequefia empresa, hubo mas empresas que
exportaron a China (9 y 7, respectivamente). A lo largo de la Gltima década —la de vigencia
del TLC—, se registraron 1,578 nuevas empresas exportadoras a China, que acumularon
envios con un valor de US$ 23,803 millones. EI 74% de estas empresas fueron micro y
pequenas exportadoras.

Por SERGIO CARRASCO

Destino principal

El monto de las exportaciones peruanas a China

en 2020 fue de 11,115,238.7 miles de dolares FOB, lo
que represento el 28.27% de nuestras exportaciones
totales en el ano. De otro lado, el monto de las
exportaciones a Hong Kong en el mismo periodo
sumo 191,746.3 miles de ddlares FOB, siendo el 269
destino de nuestras exportaciones, sequn el valor de
las mismas.

Cobre, hierro, harina de pescado Minerales de
cobre y sus concentrados, catodos y secciones

de catodos de cobre refinado y minerales de

hierro y sus concentrados, fueron los principales
productos de exportacion en el afio segln el

valor de los envios, los mismos que ascendieron a
5,925,828.2 miles de ddlares FOB, 1,135,097.9 miles

de ddlares FOB y 1,076,150.3 miles de dolares FOB. .
Seguidamente, se ubicé a exportacion de harina, paltas frescas o secas. E| valor de exportacion de

polvo y pellets de pescado, que alcanzé un valor estos productos ascendio a 72,030.3 miles de ddlares
de 905.522.8 miles de délar’es FOB. Los envios FOB,37,5222 miles de ddlares FOB y 26,2794 miles

de ddlares FOB, respectivamente.

COAL INDUSTRY MINING JEWELS

los arandanos rojos, mirtilos y demas frutos del
género vaccinium frescos, las uvas frescas, y las

de grasas y aceites de pescado sumaron otros
33,475.8 miles de dolares FOB.

Del mar nuestro

Arandanos, uvas y paltas Las exportaciones de jibias (sepias) y calamares y de

Los principales productos no tradicionales de mejillones congelados sumaron por su parte 51,172.7
exportacion agricola a China en el afio 2020 fueron y 44,680.7 miles de délares FOB durante el afo.
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Al alza

A1,034,922.9 miles de dolares CIF ascendio el monto
de las importaciones de China en enero pasado, la
fecha mas reciente de estadisticas oficiales. La cifra
supera la alcanzada en enero de 2020: 955,403.4
miles de délares CIF y, en los Ultimos 12 meses,
solamente fue menor que la alcanzada en octubre y
diciembre del afio pasado (1,066,110.2 y 1,268,574.9
miles de dolares CIF, respectivamente). Las
importaciones de China sumaron 10,310,219.4 miles
de ddlares CIF en 2020.

Computadoras y teléfonos

Las maquinas automaticas para tratamiento

y procesamiento de datos, digitales portatiles
(laptops) y |os teléfonos moviles (celulares) y de
otras redes inalambricas se ubicaron a la cabeza de
las importaciones en enero de 2021, con valores de
89,179.6 y 85,527.2 miles de dolares CIF. También
se importaron aparatos de telecomunicacion por
corriente portadora o telecomunicacion digital por
10,980.6 miles de dolares CIF.

CAPECHI

Vehiculos y televisores

La importacion de vehiculos ensamblados con motor
de pistdn de cilindrada superior a 1,000 cm? pero
inferior o igual 21,500 sumd 28,537.7 miles de ddlares
CIF, en tanto que la correspondiente a motocicletas

y velocipedos con motor de embolo alternativo de
menor cilindraje (50 a 250 cc) ascendid a 28,353.9. A
su vez, el valor de los televisores importados alcanzo
los 8,567.6 miles de dolares CIF.

EXPORTACIONES DEL PERU A CHINA VERSUS TOTAL

(miles de dolares FOB) Enero-diciembre 2020

TOTAL GENERAL CHINA
ENERO 3,709,306.9 965,852.1
FEBRERO 3,406,369.7 848,270.3
MARZO 2,747,401.5 794,169.8
ABRIL 1,860,493.9 555,447.2
MAYO 1,996,191.8 447,445.9
JUNIO 2,813,473.0 728,384.4
JULIO 3,572,312.6 1,313,733.3
AGOSTO 3,352,514.1 902,701.8
SETIEMBRE 4,062,103.6 1,270,748.8
OCTUBRE 4,166,068.4 1,265,759.9
NOVIEMBRE 3,657,458.1 960,690.0
DICIEMBRE 3,967,168.1 1,062,035.2
Total anual 39,310,861.7 1,115,238.7

Fuente: Sunat

IMPORTACIONES CHINAS DESDE EL PERU VERSUS TOTAL

(miles de dolares CIF) Enero-diciembre 2020

TOTAL GENERAL CHINA
ENERO 3,735,671.5 955,403.4
FEBRERO 3,11,989.1 792,081.1
MARZO 2,686,658.8 424,681.6
ABRIL 2,457,447.2 567,265.7
MAYO 2,312,234.5 822,457.3
JUNIO 2,358,507.5 824,188.8
JULIO 2,784,582.6 858,003.0
AGOSTO 2,835,719.1 863,757.5
SETIEMBRE 3,046,452.9 857,816.0
OCTUBRE 3,365,995.3 1,066,110.2
NOVIEMBRE 3,442,979.0 1,009,879.8
DICIEMBRE 3,925,854.3 1,268,574.9
Total anual 36,064,091.9 10,310,219.4

Fuente: Sunat
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El escenario de la pandemia de COVID-19 no ha detenido las actividades de la
Camara de Comercio Peruano China, Capechi, que ahora las viene realizando de
manera virtual. Durante estos meses se han organizado seminarios, talleres y
capacitaciones para los socios y aliados de negocios de Capechi, con el objetivo
de seguir impulsando el comercio entre el Perd y China.

B Panorama economico 2021

Tras un 2020 que afectd severamente el indice
del PIB, este afio el panorama econdmico se
muestra favorable segun el Banco Mundial.
Nuestro pais podria lograr una tasa de
crecimiento de 7.6%. El taller «<Panorama
econdmico 2021: retos y oportunidades»,
organizado por Capechi, Torres y Torres Lara
Abogados, la Red Internacional de Negocios

y ASE Consultores, compartié informacion
econdémica y algunas estrategias para enfrentar
los retos de los préximos afios. La exposicion
estuvo a cargo de Julio del Castillo, magister
en Finanzas de la Universidad del Pacifico

y economista de la Universidad de Lima.
Actualmente, es socio en Ase Consultores y

director de Red Internacional de Negocios (RIN).

Con el apoyo institucional de Capechi, la Red
Internacional de Negocios (RIN) realizé la 48.2
Reunién Ejecutiva de la RIN para el mercado
empresarial. Las oportunidades de inversiéon
para los sectores construccién, mineria,
industrial, inmobiliario, agrario, forestal y
turismo fueron los temas de la agenda. La
ocasién fue propicia para la mesa de discusién
«Perspectivas de inversiones y negocios entre
Perd vy sus principales socios comerciales para
los préximos 24 meses», moderada por Carlos
Canales, presidente de la Canatur y socio
partner de la RIN y los panelistas Aldo Defilippi,
CEO de la Camara de Comercio Americana del
Perd (Amcham); Alberto Almendres Sanchez,
presidente de la Camara Oficial de Espafia en
el Perd (Cocep); y José Tam, presidente de
Capechi, quien destacé a China como la Unica
potencia econdémica internacional que logré
un crecimiento del 2.3% en 2020 y estimd que
para este 2021 la cifra superaria el 7%.
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Julio del Castillo expuso acerca del entorno econdmico
y sectorial del Peru para este afio y las proyecciones
para los siguientes.

H Importar y exportar en tiempos
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de COVID-19

El webinar taller «Oportunidades de negocios
para importar y exportar a China en tiempos
de COVID-19», brindd las claves para realizar
negocios con el pais asidtico. Participaron Jorge
Chian, exagregado econémico y comercial

de la Embajada del Peru en China; Rubén

Tang, asesor del vicerrectorado de la PUCP vy
exdirector del Instituto Confucio de la PUCP;
Julio Guadalupe, socio del Estudio Rodrigo Elias
& Medrano Abogados; Miguel Galvez, director
de la Unidad de Investigaciéon de Negocios
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de Capechi; Enrique Gonzales, gerente de
Importaciones del Banco de Crédito; Juli
Gutiérrez, socia de Diez Canseco Competencia
&PI; Mauricio Paredes, socio de Torres y Torres
Lara Abogados; y Luiggi Matta, representante
legal en politicas aduaneras de Talma Servicios
Aeroportuarios S.A.

Es imprescindible estar al dia con del nuevo
panorama tributario peruano y saber

cémo funciona el esquema de prorrogas,
declaraciones y pagos de las obligaciones
tributarias; la ampliacién de la suspensiéon
perfecta de labores; la prérroga del trabajo
remoto o los derechos de los trabajadores

a la desconexién laboral. Todos estos temas
fueron abordados en el webinar «Nuevas
medidas tributarias y laborales: todo lo que
debes saber», organizado por Capechi y Torres
y Torres Lara Abogados. La exposicién estuvo
a cargo de la doctora Indira Navarro, socia
principal y jefa del Area Tributaria, y el doctor
Juan Carlos Benavente, socio principal y jefe del
Area Laboral.

Encuentro entre el presidente de Capechi José Tam, Pablo
Matos, Jorge Chian y Zhao Chunjiang, nuevo consejero
econémico y comercial de la Embajada de China.
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Miguel Gélvez, director de la Unidad de Investigacion de
Negocios de Capechi, expuso acerca de las oportunidades
que ofrece el TLC Pert-China.

Il Negocios con China: protocolos, idioma
y cultura empresarial

China ha experimentado en los Ultimos afios
una transformacién y apertura al exterior sin
precedentes, y las empresas y personas que
quieran visitar el pais asiatico con motivos
profesionales o de negocios deben tener
presente que es fundamental conocer su
cultura y costumbres. Por ello, Capechi, la PUCP
y el Instituto Confucio de la PUCP organizaron
el webinar «Aspectos claves en el protocolo,
idioma y cultura de negocios con China» con la
participacién del doctor Rubén Tang, asesor del
vicerrectorado de Investigacion de la PUCP en
el Proyecto Relaciones PUCP-Asia; el Ing. Jorge
Chian, director ejecutivo de Capechi y Patricia
Pérez-Albela, coordinadora académica del
Instituto Confucio de la PUCP.

A inicios de este afio, se realizd el encuentro
entre el presidente de la Camara de Comercio
Peruano China José Tam vy el nuevo consejero
econdmico y comercial de la Embajada de Ia
Republica Popular China Zhao Chunjiang. La
reunién tuvo como tema principal la relacién
bilateral que existe entre ambos paises a nivel
politico, econdémico-comercial y cultural. La

cita contd con la presencia de Zhang Lin,
agregada comercial de la Oficina Econémica y
Comercial de la Embajada; Jorge Chian, director
ejecutivo de Capechi; y Pablo Matos, gerente de
Comercio Exterior de Capechi.
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m L.as memorias de Teresa

Capechi lanza su primer proyecto editorial en reconocimiento a los valiosos aportes
institucionales de Teresa Joo Lamg de Siu

La Camara de Comercio Peruano China cerré el afilo 2020 con un gran acontecimiento: el lanzamiento
de su primer proyecto editorial Apuntes de mi
vida, libro testimonial de Teresa Joo Lamg de Siu,
gerente de Capechi, sobre su participacion en el
establecimiento de relaciones diplomaticas entre
el Periy China.

Galardonada en 2017 con el premio Luz de

China por sus aportes al fortalecimiento de

los lazos sino-peruanos, y en 2019 con la

Medalla Conmemorativa del 70 Aniversario

de la Fundacién de la Repiblica Popular

China, que otorgaron
conjuntamente el
Comité Central del
Partido Comunista de
China, el Consejo de
Estado y la Comision
Militar Central «a
aquellos amigos, de
cualquier condicion o
pais, que han hecho
notables contribuciones
alafundacion y al B
desarrollo de la Nueva p 2
China», Teresa Joo f

SRR NAK PAVE ey

Lamg de Siu fue una . ‘\D/

notable empresaria
quien, al lado de su esposo, llev adelante a su
familia sin dejar de lado sus ideales que buscaban
hermanar al Pert y China.

El libro, editado por Graffiti Comunicacion Teresa J0o, en 2019, recibié la Medalla

Corporativa, narra el devenir de Teresa Joo Conmemorativa del 70 Aniversario de la

como periodista y empresaria tusan, que Fundacion de la Republica Popular China.

mantuvo la mira puesta en China, donde tuvo

oportunidad de conocer a su Gltimo emperador

Puyi, y al primer dirigente de la China contemporanea Mao Zedong; desde la década de 1960,
persistio en lo que ha definido como «una doble obligacidon»: hermanar los paises de origen y de
acogida de sus ancestros. El libro recoge también los testimonios de su hijo mayor Santiago Siu, de
Maximo San Roman, y Eduardo Yong Mota, asi como palabras del embajador de la Reptblica Popular
de China Liang Yu. €T«

La version digital del libro se puede descargar sin costo ingresando a http://capechi.org.pe/pdf/LIBRO-
TERESA-JOO.pdf
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camara de comercio
peruano china

W&

La plataforma que te comunica
con el mercado chino

Desde 1991, incentiva y promueve el intercambio comercial e
inversion entre Peru y la Republica Popular China, asistiendo
a las empresas en la promocién de sus negocios.

Servicios Productos
e Directorio de exportadores e importadores chinos. * Acceso a la web capechitrade.
* Referencias comerciales de empresas chinas. e Semanario CAPECHITRADE.
e Asesoria comercial. e Sintesis Legal CAPECHITRADE.
e Estadistica aduanera. * Reporte comercial mensual Pert — China.
* Mediacién comercial. * Reporte de ferias & exhibiciones en China.
* Informacién de ferias y misiones comerciales. * Reporte de oferta y demandas.
* Asesoria en viajes de negocios. * Directorio virtual de socios.
* Asesoriay trémite de la visa china. * Revista institucional CAPECHITRADE.
e Cursos, seminarios, capacitaciones, ruedas de ¢ Entre otros servicios.
negocios.
Calle Francisco Masias 544, piso 6, San Isidro, Lima — Perd Siguenos:
Teléfonos Méviles Centrales: 980 838 031 / 947 876 888 i e f .
WhatsApp: 980 838 031 / 947 876 888 i
e-mail: info@capechi.org.pe , @capechiperu capechiperu



